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> Alain DEQUEKER 
Secrétaire général de l'UNPT 


Depuis plusieurs mois, le secteur de la pomme de terre en 
France a été témoin d’une accélération notable des initiatives 
environnementales, très orientées entre autres sur l'aspect 
carbone, de la part de multiples acteurs de la filière. Si ces dé- 
marches sont toutes louables, elles le sont aussi très souvent 
de manière propre à chaque acteur de la filière s’y engageant. 
Face à la multiplicité de ces initiatives, il est temps pour nous, 
producteurs, de prendre conscience de l’importance de bâtir 
des synergies de filière mais aussiinter-filières si nous voulons 
demeurer au rendez-vous des enjeux environnementaux, 
pour lesquels la société entière nous attend et qui rentreront 
aussi dans nos futurs schémas économiques. 


Nous devons nous demander comment un producteur de pommes de terre 
peut s'y retrouver face à la multitude de ces initiatives qui ont souvent les 
mêmes objectifs mais avec une foultitude de référentiels pour y parvenir ? 


La réalité c’est que les enjeux environnementaux qui entourent la culture de la 
pomme de terre sont incontestablement communs, quel que soit le débouché. De 
ce fait, le développement de multiples initiatives environnementales en «silo» 
est source de confusion pour les producteurs. Il est urgent que les démarches 
agro-écologiques de filières trouvent une cohérence globale à l'échelle de nos 
exploitations ! 


Plutôt que de continuer à œuvrer chacun de notre côté, travaillons à une 
démarche environnementale commune et universelle sur l'ensemble de ces 
aspects. Nous avons la chance de disposer d’un cadre incluant la Haute Valeur 
Environnementale (HVE), et désormais aussi le label Bas Carbone, bien ancrés 
dans la réalité de nos fermes. Ces références peuvent servir de base pour 
l'amélioration de nos pratiques et la valorisation partagée entre les filières et 
les acteurs de la filière pomme de terre. 


En tant que producteurs, nous sommes les premiers témoins des impacts du 
changement climatique. Il est donc impératif pour être efficace et accélérer 
nos adaptations, de construire des orientations solides et communes. Il est de 
ce fait impératif que notre aval puisse les bâtir collectivement entre acteurs 
et avec la production. Cette approche collaborative permettra d'élaborer des 
«normes » environnementales réalistes, équilibrées, simples à comprendre et 
bénéfiques pour l’ensemble de la filière de la pomme de terre. Arvalis, notre 
institut technique qui représente de multiples filières, peut être en mesure 
de répondre à la construction d’un référentiel environnemental cohérent et 
commun pour tous les débouchés de la pomme de terre... et le reste de nos 
cultures. 


L'UNPT lance donc un appel solennel à réunir tous les acteurs de la filière 
pomme de terre autour de cet objectif et à tracer une voie de « certification 
» commune, pour faire de ces transitions non pas des aventures individuelles 
(avec les résultats que l’on peut attendre) mais une aventure collective gagnante 
pour tous les producteurs ! 
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NATIONAL 
ET INTERNATIONAL 


15 


décembre 


ASSEMBLÉE 
GÉNÉRALE DU GIPT 


à Paris. 


10 


Janvier 


ASSEMBLÉE 
GÉNÉRALE 
DU CNIPT 


à Paris. 


31 


Janvier 


JOURNEE 
NATIONALE 

DE L'INNOVATION 
ARVALIS 

à Amiens, Somme. 


Du 24 fév. 


au 3 mars 


SALON 
INTERNATIONAL 
DE L'AGRICULTURE 


à Paris. 


43,6 t/ha : une récolte 2023... moyenne 


Dans son communiqué de presse 
du 13 septembre dernier, l'UNPT a 
estimé que « la projection de ren- 
dement final en pommes de terre 
de conservation (frais et industrie) 
s'établirait à 43,6 tonnes par hec- 
tare pour la récolte 2023 à l'échelle 
nationale, débouchés industrie et 
frais compris. L'UNPT précise que 
« malgré une très grande hétérogé- 
néité entre débouchés et variétés, 
ce chiffre souligne le rattrapage 
de la production nationale après la 
catastrophique récolte de 2022 
(39 t/ha) ». 

Cependant, « le rendement serait 
légèrement plus faible que celui de 
la moyenne décennale ». Sans se prononcer sur le volume totale de la production française, 
l'UNPT estime qu'il « n'y aura aucune pomme de terre en trop pour alimenter le marché fran- 
çais et européen et ce jusqu'à la prochaine récolte 2024 ». Pour rappel, la surface 2023 est 
inférieur à celle de 2020, alors que dans le même temps, la demande notamment industrielle 
s'est accentuée de 2 millions de tonnes. 
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Attention à l'affichage de prix bas 
sur le marché libre, 
sans intentions d'achats ! 


Le 29 septembre dernier, dans un communiqué de presse relayé par ensemble de ses or- 
ganisations membres, le North Western European Potato Growers (NEPG), dont l'UNPT 
assure la présidence, s'interrogeait sur la représentativité des cotations publiées sur le 
marché libre de l'industrie. Après un été 2023 où elles avaient tutoyé les sommets (jusqu’à 
600 €/t), elles étaient alors retombées à environ 100 €/t. Outre, la mise en évidence de 
l'extrême volatilité des marchés en lien avec un très fort taux de contractualisation et des 
prévisions de production et de dates de disponibilités de celles-ci au niveau des usines, le 
NEPGinsistait également sur les conséquences potentielles de ces signaux envoyés tout à la 
fois à l'amont de la filière, mais également vers les clients des industriels. Le NEPG rappelait 
alors que les besoins de l’industrie européenne de transformation de pommes de terre, pour 
les années à venir, devraient être de deux millions de tonnes supplémentaires par rapport à 
ceux d'il y a deux ans et que les perspectives de prix restent bonnes. Dans ce cadre, l'appel 
aux prix bas sur le marché libre ne pouvait être considéré comme un signal rassurant pour 
les producteurs en vue des futures plantations qui se feront dans un contexte toujours un 
peu plus difficile. Les contraintes économiques, législatives et techniques supplémentaires 
ainsi que le changement climatique rendent la culture de la pomme de terre de plus en plus 
risquée et difficile. Le NEPG appelait en conséquence à la responsabilité de l’ensemble des 
acteurs de la filière européenne pour maintenir et entretenir positivement les dynamiques 
de marché, tout en incitant les producteurs à faire appel au stockage sur les lots pouvant 
l'être. Une communication de la production nécessaire, qui semble avoir marqué un arrêt à la 
chute des cours sur le libre à la suite de sa parution et une prise de conscience des acteurs 
européens, en attendant la fin des récoltes et les évolutions du stock général à appréhender 
dans une logique de temps long. Pour rappel, le NEPG est une organisation qui représente 
les producteurs de pommes de terre du Nord-Ouest de l’Europe. Elle regroupe les asso- 
ciations de producteurs de pommes de terre de plusieurs pays européens, notamment la 
Belgique, les Pays-Bas, la France et l'Allemagne. Le NEPG vise à promouvoir les intérêts des 
producteurs de pommes de terre au niveau européen. 
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Contexte d'intercampagne sur 
les marchés de la pomme de terre 


Si les rendements historiquement bas constatés en 2022 ainsi qu'une cam- 
pagne 2022/2023 très dynamique ont permis, sur le marché du frais, de lais- 
ser une place avantageuse et sans chevauchement avec les autres produc- 
tions aux pommes de terre primeurs, notamment françaises, il n'en a pas été 
de même sur les marchés de la transformation qui sont passés en quelques se- 
maines par des valeurs extrêmes si on considère les cotations du marché libre. 
La faiblesse des volumes issus de la récolte 2022 associée à une demande des 
usines toujours croissante nous avait préparé psychologiquement à une pé- 
riode de tension. C'était sans compter sur la météo du début de campagne qui, 
en retardant le développement et l’arrivée des productions de hêtives à tra- 
vers toute l'Europe, a créé une potentielle rupture d’approvisionnement. Les 
cours du libre se sont envolés (jusqu'à 600 €/t) à des niveaux encore jamais 
vus et des schémas d’approvisionnements pour le moins exotiques (importa- 
tions égyptiennes, variétés pas spécifiques de l’industrie, etc.) ont été mis en 
œuvre pour combler ces manques pour approvisionner les usines et ainsi sa- 
tisfaire les besoins du marché jusqu'à fin juillet. A partir de là, avec l'arrivée d'un 
mois d'août permettant au retard en culture d’être partiellement rattrapé et 
aux rendements de revenir au niveau des moyennes pluriannuelles ont permis 
de voir arriver en usine les tant attendues hâtives, ainsi que les tous premiers 
volumes de la culture principale. La collision avec les volumes importants sous 
contrats signés par les industriels, ainsi que la gestion dans certains pays du 
périmètre NEPG de lots précaires ont alors provoqué une rapide baisse des 
cotations en-dessous des coûts de production. Les achats sur le libre se sont 
fait de plus en plus rares (le RNM” n'a pas côté avant la toute fin septembre). 
Début octobre, la situation semblait se stabiliser en termes de prix, et même 
s'il est encore trop tôt pour évaluer le temps qu'il faudra pour absorber et di- 
gérer l’ensemble des tonnes concernées par ce début de campagne, les pers- 
pectives pour la seconde partie de campagne et les producteurs en capacité 
de stocker des volumes de qualité s'annoncent bonnes. À suivre... 
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EVÈNEMENT 


Retour 
Sur PotatoEurope 
à Tournai 


Crédit photo® PotatoEurope Belgium 2023 


PotatoEurope s’est tenu les 6 et 7 septembre 
dernier sous un soleil brillant avec un thermo- 
mètre flirtant avec des températures cani- 
culaires. L'édition 2023 a rassemblé plusieurs 
milliers de visiteurs venus à la rencontre des 
220 exposants belges et internationaux. 
Comme chaque année, les professionnels de 
la filière ont pu apprécier les nombreuses 
démonstrations qui étaient au rendez-vous, 
notamment les chantiers d'arrachage. 

L'an prochain la France accueillera PotatoEu- 
rope à Villers-Saint-Christophe les 11 et 12 
septembre. 


Un groupe à taille HUMAINE 


Expert en conditionnement et négoce de 
POMMES DE TERRE, 
OIGNONS ET CONDIMENTS 


Un pôle Recherche & 
Développement 


VITALIS apporte des 
solutions adaptées à 
chaque produit 
Valorisation de 100% de 
la production. 
(national, industrie, frais, 
export) 


14 sourceurs 
sur Le terrain pour 


VITALIS, des sites à SOn PANNE 


proximité des bassins 
de production 


quotidien, de La 
plantation à la récolte 


Découvrez 


champs d'investigation 


Suivez-nous ! 


www.vitalis-reseau.com in! >) CR 
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DÉSHERBAGE AVEC LE PROSULFOCARBE 


Une décision sursitaire qui ne rassure pas les producteurs 


de pommes de terre ! 


Le 2 octobre dernier, l'Anses a communiqué des restrictions 
à usage immédiat (dès les désherbages de céréales cet 
automne) pour les produits contenant du prosulfocarbe, 
largement utilisés en pommes de terre. À la suite de la 
mobilisation des filières, l'interdiction pure et simple est 
évitée, mais des questions sur la cohérence à l’échelle 
européenne et les schémas d'anticipation du retrait de 
substances actives pivots sont posées au travers de ce 
dossier. 

Réduction des doses d'homologation, mise en place de 
distances de sécurité riverains et personnes présentes 
(DSRPP) et utilisation de matériels antidérive homologués 
limitant la dérive de 90% et plus, voici les 3 mesures 
complémentaires accompagnant l’utilisation de produits 
à base de prosulfocarbe depuis le 1° novembre dernier. 


Celle-ci devront faire leur preuve d'ici au 30 juin 2024, ce qui laisse 
très peu de temps aux filières concernées pour les mettre en 
œuvre et être en capacité de mesurer des progrès tangibles. 
Cette décision, somme toute très sursitaire, avec un couperet 
potentiel dans moins d’un an, n'est pas satisfaisante aux yeux de 
l'UNPT, mais elle permet d'échapper au retrait pur et simple qui pe- 
sait sur tous ces produits, compte tenu des signalements remontés 
ces dernières années à l'agence sanitaire. 


Le travail d'alerte de l'UNPT et des autres filières concernées a 
donc permis d'éviter à ce stade une interdiction d'utilisation im- 
médiate. Mais il est nécessaire de satisfaire aux objectifs du 
calendrier, très contraignants et lourds dans leur déploiement 
dans un délai très restreint, pour qu'ils ne se retournent pas en 
message contradictoire pour la filière dans son ensemble. 


3 nouvelles règles à appliquer depuis le 1° novembre 2023 
pour préserver ces solutions 


Depuis 2017, l’utilisation de matériels antidérive ho- 
mologués est obligatoire pour appliquer les produits à 
base de prosulfocarbe. En 2018, les autorités ont pré- 
cisé leurs conditions d'emploi vis-à-vis des cultures non- 
cibles. Durant l'automne 2023, les doses d'homologation 
ont été revues à la baisse et des distances de sécurité 
vis-à-vis des riverains et des personnes présentes (DS- 
RPP) rendues obligatoires. Retour sur ces obligations 
essentielles pour préserver ces solutions ! 

Après ses conclusions concernant des résidus de 
prosulfocarbe sur des cultures non-cibles (sur les- 
quelles cette substance est interdite), Anses a été 
mandatée pour réévaluer le risque d'exposition des 
riverains. Les dernières modélisations faisant état d'un 
risque potentiel de contamination pour les riverains de 
parcelles agricoles traitées avec ces produits, des res- 
trictions d'emploi supplémentaires s'appliquent, depuis 
le 1°" novembre 2023, à tous les produits contenant du 
prosulfocarbe. 


ANSQOUIN 
SOCKEEL 


EMBALLAGES 


Palox sur mesure et de toutes tailles 


Le Palox ANSQUIN-SOCKEEL est le plus vendu 
en France 


[| 06 43 07 88 67 


ZA clement@as-emballages.fr 


> 3 nouvelles règles 
e Doses d'homologation : les produits homologués à 5 l/ha 
passent à 3 l/ha et ceux homologués à 3 l/ha passent à 1,6 l/ha, 
cette baisse ne remet nullement en cause l'efficacité des 
applications 
e Stade limite d'application : il a été mis à jour pour les céréales 
à paille, pour lesquelles on ne peut plus dépasser le stade 
BBCH 13 (3 feuilles) ; pas de changement en revanche sur les 
pommes de terre 
e DSRPP : à proximité de zones d'habitation, l'application de 
ces produits doit désormais respecter une distance de sécurité 
de 20 mètres. Cette distance peut être réduite à 10 mètres 
s'ils sont appliqués avec des buses réduisant la dérive d’au 
moins 90%. Deux choix sont donc possibles : 
e Utiliser des buses homologuées à 66% ou 75% ET respecter 
une DSRPP de 20 mètres 
e Utiliser des buses à 90% ET respecter une DRSPP de 10 
mètres 


De notre SAVOIR-FAIRE naissent 
vos solutions de stockage et d'emballages 


Big Bag 


Sac tirette 


Le plus solide et le plus lourd du marché Carton 


grâce à ses vis de renfort et ses grosses sections de bois 


à 6 Grande Rue | 62450 VILLERS-AU-FLOS 


de protection 


O Suivez-nous @Ansquin Sockeel Emballages 
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Sur la base des résultats expérimentaux, il est 
conseillé d'utiliser uniquement des buses homo- 
loguées à 90%, que l’on ait ou non une distance de 
sécurité à respecter, afin de limiter au maximum les 
risques et maximiser les chances de préservation de 
la substance active dans le futur. 


> Respecter les règles précédentes 

Ces nouvelles règles s'ajoutent aux restrictions en vigueur 

depuis 2018 : 
e Obligation d'utiliser un matériel antidérive homo- 
logué pour appliquer ces produits 
e Ne pas d'appliquer ces produits à proximité de 
cultures non-cibles (? si elles ne sont pas encore ré- 
coltées 

Une dérogation est toutefois autorisée dans le cas de 


cultures non-cibles 
- Fruitières : pommes, poires 


e, radis noir. 
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RÉGLEMENTATION 


cultures non-cibles situées à plus de 500 m en cas d’impossibi- 
lité de report du traitement, en appliquant le produit uniquement 
avant 9 heures ou après 18 heures et en conditions de tempé- 
rature faible et d'hygrométrie élevée. Mais il reste préférable de 
limiter les applications dans un rayon de 1 km dans leur ensemble. 


> Intervenir en conditions optimales d'application 

Les conditions optimales d’application des produits doivent être vi- 
sées : hygrométrie élevée (> 70%), températures entre 5 et 20°C, 
absence de vent et respect de la hauteur optimale de la rampe en 
fonction de l'angle des buses. La hauteur minimale est de 50 cm 
pour des buses de 110° et de 90 cm pour des buses de 80°. 


L'application de l’ensemble de ces règles est indispensable pour 
donner une chance à cette molécule d’être utilisable après le 30 
juin 2024. 


cresson des fontaines, roquette, Jeunes pousses 


Teefet 


Aujourd'hui, compte tenu des dernières décisions de l’Anses, les producteurs vont 
devoir s'équiper de buses à limitation de dérive, disposant d'une performance 
supérieure à 90%, pour réaliser les applications de Prosulfocarbe. Cela 
concerne les parcelles proches des habitations, mais plus généralement, il en va 
du maintien des autorisations de l’utilisation de cette molécule à l'avenir. 
Si l'apparition des Zones Non Traitées a permis le déploiement des buses anti- 
dérives dans un grand nombre d'exploitations, cela concerne majoritairement 
des matériels homologués avec une performance comprise entre 66% (norme en 


France) et 75%. De fait, il va donc falloir faire évoluer les équipements dans les exploitations. 

En parallèle, un gros travail technique doit être réalisé pour optimiser les applications réalisées avec 
ces buses très performantes du point de vue dérive. En effet, elles peuvent influer fortement la taille 
des gouttelettes et donc la qualité de pulvérisation et l'efficacité biologique ! 

Pour les applications concernant le prosulfocarbe, désherbant racinaire, la taille des gouttelettes a 
moins d'importance, néanmoins il est particulièrement nécessaire de bien ajuster la pression pour 
garder la meilleure qualité de pulvérisation possible. N'hésitez pas à contacter vos fournisseurs de 


buses pour obtenir les conseils appropriés ! 


Trieur optique intelligent 
à haute performance 


Des pommes de terre 
parfaitement triées ! 


Tri, calibrage et pesage très précis 
Retour sur investissement rapide 


UISFR 


SORTING + and it works 


ALT 


- Lot de pommes de terre entre 30-45 mm = 4 tonnes par heure 


www.visar-sorting.com 


- Lot de pommes de terre entre 45-70 mm = 10 tonnes par heure 
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Une recherche variétale performante pour rester compétitif 


Après les retards que nous avons connus au printemps, craignant une année médiocre, les 
| producteurs s'interrogeaient légitimement sur le rendement final. Après les arrachages, 
nous constatons que le rendement reste proche de la moyenne quinquennale, pas de 
quoi crier victoire. Alors que la demande industrielle est soutenue - en témoignent les 
différents projets industriels sur notre territoire - l'évolution du panel variétal est un 
véritable enjeu pour ne pas perdre en compétitivité. 


Au-delà de trouver des variétés résistantes à la chaleur, au stress hydrique, et aux agents 
pathogènes, il est essentiel que ces nouvelles variétés aient un véritable potentiel de production. En 
effet, nous le constatons tous depuis plusieurs années, le potentiel de rendement tend à diminuer, en 
perdant ce potentiel, nous risquons d'être dépassés par nos voisins qui bénéficient notamment de 
climats plus favorables et de réglementations plus « souples ». Nul doute que nos variétés actuelles 
font partie intégrante de cette équation productive sur laquelle il faudra travailler en priorité. Face à 
cet enjeu, il est aussi urgent que nos acheteurs prennent conscience que des variétés adaptées au 
climat, aux exigences environnementales, aux standards de marché depuis 10 ou 20 ans, ne le sont ou 
ne le seront plus dans quelques années. Les risques (et les charges) que prennent les producteurs 
pour espérer tirer la valeur ajoutée nécessaire au développement de leur atelier pommes de terre 
risquent d'augmenter. Il y a donc là un enjeu économique au sein de nos fermes, et sensibiliser avec 
force notre aval, et in fine le consommateur s'avère une nécessité ! Les nouveaux besoins variétaux 
de la production émergent dans un environnement climatique mais aussi réglementaire de plus en plus 
contraint. Ilest aussi de la responsabilité de la France d'être àla pointe de cette recherche variétale en 
donnant notamment les moyens d'explorer toutes les possibilités offertes par les NBT (New Breeding 
Technologies), car oui le temps long de la sélection peut et doit être raccourci grâce à ces nouvelles 
technologies. Nous n'avons plus le temps pour attendre ! 
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Mieux valoriser la pomme de terre française est une nécessité 


Les arrachages ont confirmé les estimations estivales de rendements que réalise 
PUNPT pour le compte du CNIPT, même si nous observons 2 à 3% de taux de déchets 
supplémentaires. Les tubercules ont globalement une peau saine mais parfois marquée 
par des problèmes de formes, de crevasses ou encore de cœur creux. Dans l’ensemble, 
nous avons de la belle marchandise pour alimenter le marché français. Cependant, nous 

nous retrouvons dans une situation similaire à la campagne précédente où le secteur de 

l'export était très demandeur en pommes de terre de belle qualité tandis que le marché 
intérieur était peu attractif, surtout en début de campagne. 


Est-ce une volonté des acteurs de la distribution de contenir leur prix ou de préserver leur marge ? Il 
est important de souligner que lorsque qu'un kilo de pommes de terre est vendu à 1,50€ (voir 2€), 
seulement 20% reviennent au producteur et 50% à la distribution, le coefficient multiplicateur est 
donc de 8 à 10 ! A titre de comparaison, pour la tomate, ce facteur n'est que de 2. L'UNPT avait 
œuvré dès le début des discussions interprofessionnelles sur l'application de la loi EGAlim 2 pour 
engager la filière dans la non-négociabilité de la matière première agricole, permettant de doter les 
opérateurs qui contractualisent avec les producteurs d’un bouclier économique face aux pressions 
de la distribution mais force est de constater qu'un an après avoir dérogé à cette possibilité offerte 
par la loi le bilan est fort décevant pour la pomme de terre française... qui continue à mieux se valoriser 
à l'export qu'à l'intérieur des frontières. Une politique contractuelle davantage structurée et mieux 
protégée au regard des possibilités offerte par la loi permettrait de mieux prendre en compte les 
charges associées à la production, de protéger les opérateurs face à la multiplication des opérations 
commerciales agressives et de mieux structurer l'offre côté production. 


Espérons que ces enseignements sauront trouver une écoute attentive dans les prochaines 
semaines... 
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` @ LA PAROLE À ANDRÉ MINGUY - Représentant des primeurs à l'UNPT 


LES ÉCHOS 
DE LA PLAINE 


Primeurs 
La section « Primeurs » et son fonctionnement 


Côté plantations, les premières ont débuté mais uniquement sous abri (Bretagne - les 
Iles du Val de Loire) pour une récolte de début mars sur un marché qui reste régional. Il 
faudra attendre les premiers rayons de soleil après le 15 janvier sur un sol bien ressuyé 
et sous paillage pour la suite des emblavements en plein champs. 

Pendant cette période relativement calme coté « primeurs », prenons donc le temps 
de nous intéresser à la structuration de notre débouché. Cette structuration est 
indispensable au regard de nos campagnes courtes et de la « fraîcheur » de notre production ». 


Pour ce faire, notre filière s'appuie sur plusieurs outils professionnels et interprofessionnels : 

e La Section Nationale des primeurs est constituée des organisations de producteurs des 
différents bassins historiques de producteurs de pommes de terre de primeurs. Son rôle consiste 
à recenser les données relatives au marché réalisé et en prévisionnel (surfaces emblavées, 
quantités) par semaine en amont de la campagne et durant la période de commercialisation 
ajustée au prorata de la météo. De part ce travail elle fédère les régions membres. Hébergée par 
l'Association d'Organisation de Producteur, Cerafel Bretagne, elle est animée par Anne-Sophie Herry. 
e L'Association Nationale de défense de la pomme de terre de primeurs représente les 
producteurs de pommes de terre de primeurs au sein de l'UNPT et a pris le relais de la Fédération 
des Producteurs de Pommes de terre de Primeurs (AS de la FNSEA) qui a été dissoute en 2020. 
e La Commission primeur du CNIPT (interprofession) a pour but d'aviser la filière durant la 
période de commercialisation. Les actions qui sont principalement menées sont les suivantes : 
recommandations de pré-campagne, tour des bassins de production, analyse du marché par 
maillon, communication spécifique à la pomme de terre de primeur, diffusion du calendrier 
prévisionnel établi par la section Nationale et ajusté à chaque rencontre. 


Rappelons que la pomme de terre primeur est génératrice de valeur et permet de redynamiser la 
pomme de terre de consommation à l’état du frais. L'ensemble des travaux des dernières années 
ont permis de valoriser et mettre en avant la Primeur, il faut donc capitaliser sur ces actions 
professionnelles. Dans l'esprit du consommateur, la primeur est bien synonyme de fraîcheur et de 
renouveau. 


© LA PAROLE À OLIVIER BRASSET - Président de la Commission fécule de l'UNPT ————~~——— Fécule 


», Le marché mondial des amidons modifiés ouvre d'importantes 
À) perspectives pour la fécule française 


Après une année 2022 telle que nous l'avons connue, le bilan provisoire de la campagne 
2023 semble se rapprocher de la moyenne quinquennale et décennale. Couplé à l’aide 
exceptionnelle débloquée cet été, cela apporte un vent d'espoir pour les producteurs 
féculiers. Dans le détail pour le secteur picard, le rendement provisoire à 17% s’établirait 
à 47 t/ha. Le bassin champenois est plus en difficulté, les prévisions de rendement à 17% se 
situent aux alentours de 40 t/ha*. Cela est regrettable pour les producteurs d'Haussimont 
car il s'agit de leur dernière campagne, après l'annonce de la fermeture du site le 29 août dernier. 
Plus largement, les arrachages se sont faits dans des conditions optimales, les usines tournent et ont 
trouvé leur rythme de transformation. 


Du côté des marchés, même si celui de la fécule native semble très tributaire des évolutions 
géopolitiques, les analyses de perspectives économiques ont démontré que les amidons transformés, 
les fibres, ou encore les protéines sont des marchés d'avenir, dont certains segments affichent des 
taux de croissance mondiaux à deux chiffres. Bien qu'il s'agisse de volumes modestes à l'heure actuelle 
par rapport à la fécule native, mais en très fort développement chez tous les acteurs féculiers, 
profitons de cette dynamique pour valoriser notre filière française et faire connaître la qualité de 
notre production. Il n'y a aucune raison de penser que la fécule française n'a pas d'avenir, bien au 
contraire ! 


Estimation du mois d'octobre 2023 
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INTERVIEW GEOFFROY D'EVRY, PRÉSIDENT DE Ľ'UNPT : 

« La croissance de la filière 
pomme de terre ne se fera pas 
sans une construction collective 
et harmonieuse de la production » 


C'est maintenant 

l'heure du bilan pour 

la récolte 2023 de 
pommes de terre en 
France, comment 

la qualifier ? 

Cette campagne 2023 aura été en tous 
points atypique. Après un début diffi- 
cile, où les chantiers de plantations ont 
pris un retard considérable en raison 
d'une météo capricieuse suscitant des 
inquiétudes quant aux conséquences 
liées, le rendement national atterrit fi- 
nalement dans la moyenne quinquen- 
nale autour de 44 tonnes/hectare. 
Nous sommes néanmoins passés au 
travers de multiples écueils climatiques 
qui auraient pu faire basculer la pro- 
duction dans une tout autre configura- 
tion... Ayons donc le sentiment du travail 
bien fait et de celui d’avoir tenu globa- 
lement nos objectifs de production 
après les dernières années très com- 
pliquées où nous avons dû faire face à 
des contraintes climatiques extrêmes, 
comme en 2022. Même si l’année n’est 
pas « parfaite », avec une forte hétéro- 
généité en fonction des régions et des 


débouchés, des inconnus de marché 
qui restent à appréhender, cette ré- 
colte doit nous permettre de regarder 
l'avenir avec optimisme. 


Comment 
envisagez-vous la 
campagne 2024/2025 ? 


Nous savons tous que la production de 
pommes de terre est pleine d'incerti- 
tudes, l’année « normale » n'existe pas 
! Ce qui est certain, c'est que la pomme 
de terre a toute sa place dans nos 
assolements. Le besoin de pommes 
de terre est là et bien réel, toutes les 
études de marché et les projets indus- 
triels sur notre territoire confirment 
le dynamisme du secteur. 


Si je devais m'avancer sur un seul point, 
à condition bien évidemment que le 
marché consolide concrètement cette 
demande auprès des producteurs, il ny 
a aucune raison pour que le développe- 
ment de la production s’infléchisse en 
2024/2025. 


Concernant cette forte 
croissance annoncée 
pour le secteur, 
comment faire pour que 
les producteurs profitent 


de celle-ci ? 

C'est là tout le rôle de l'UNPT : appor- 
ter le meilleur cadre de développement 
aux producteurs, car il n'y aura pas de 
croissance durable de la production 
sans que celle-ci soit construite de ma- 
nière collective et harmonieuse avec 
les producteurs. 


L'industrie tire actuellement cette 
croissance, ce qui engendre des ques- 
tionnements sur l’avenir des autres dé- 
bouchés. Dans cette idée d'harmonie, 
nous voyons la nécessité de maintenir 
une filière de la pomme de terre diverse 
dans ses débouchés (frais, primeurs, 
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fécule, transformation), car cette com- 
plémentarité est la clé de notre rési- 
lience sur les marchés. 


Il est aussi important dans ces mo- 
ments de rappeler que devenir produc- 
teur, c’est avoir la volonté d'inscrire sa 
production dans un temps long et de 
bâtir la résilience de son atelier pomme 
de terre, notamment sur la partie stoc- 
kage. La recherche de l'opportunité à 
court terme ne peut que déstabiliser 
cette ambition de développement har- 
monieux. 


Quels sont justement les 
leviers pour construire 
le développement 
harmonieux de la filière ? 


Les leviers sont multiples, mais tous 
liés. Premièrement, À est essentiel 
que la production poursuive son tra- 
vail d'organisation pour renforcer sa 
maîtrise collective de l’amont, en mul- 
tipliant notamment la constitution de 
groupements. Comme le dit le proverbe 
« Seul on va vite, mais ensemble on va 
plus loin », la structuration de l'offre 
reste un prérequis indispensable si l’on 
souhaite piloter une croissance pé- 
renne de la production. 


Deuxièmement, ce développement ne 
pourra se faire sans une contractua- 
lisation solide et rémunératrice. Le 
contrat est le meilleur moyen pour ga- 
rantir un revenu stable pour les agricul- 
teurs, et plus encore pour les nouveaux 
entrants dans la production qui doivent 
sécuriser leurs investissements. Le 
contrat doit aussi être l'outil de la ré- 
munération du risque à l’avenir. Depuis 
trop longtemps la prise en compte de 
nos risques (climatiques, réglemen- 
taires...) ne fait pas partie de l'équation 
prix et il est indispensable à l’avenir que 
l'aval intègre pleinement cette couver- 
ture. Si les choses n'évoluent pas sur 
ce point, il est certain que les agricul- 


teurs arbitreront vers des productions 
au capital-risque moins élevé. 


Vous évoquez 
la contractualisation, 
D sont les points 

e vigilance à prendre en 
compte selon l'UNPT ? 


Chacun est assez avisé pour faire les 
bons choix pour son entreprise. Néan- 
moins, dans un monde où le contrat 
est la base de nombreuses relations 
commerciales, la vigilance doit être de 
mise pour ne pas mettre en difficulté 
son exploitation. Je rappelle juste qu’un 
des rôles de l'UNPT est de travailler, 
au sein des interprofessions (GIPT & 
CNIPT) afin de définir les règles qui en- 
tourent les règles commerciales avec 
les partenaires de l'aval. 


Nous avons depuis des années construit 
un cadre interprofessionnel pour les 
contrats d'industrie et de fécule que 
nous estimons bien plus protecteur 
que dans les autres pays européens. La 
contractualisation dans le frais, même 


si elle est culturellement moins pré- 
sente, avance aussi dans le bon sens 
bien qu'il reste encore de nombreuses 
étapes à franchir, notamment sur la 
mise en place d’un agréage normalisé. 
Pour le choix du contrat, l'UNPT ne 
peut que préconiser de prendre pleine- 
ment connaissance des termes de ce- 
lui-ci afin d'estimer au mieux les risques 
au regard de sa propre appréciation. Il 
faut bien doser l’ensemble de ces fac- 
teurs risques, en prenant notamment 
soin d'évaluer le besoin d'y voir inté- 
grer les « cas de force majeure » qui 
permettent de ne pas compenser fi- 
nancièrement dans les années difficiles 
le tonnage contractualisé impossible à 
honorer. Je ne peux me resigner à voir 
certains acteurs étrangers réclamer à 
des producteurs français des pénalités 
pour de la marchandise non livrée au 
regard de leurs difficultés à produire ! 


Comment voyez-vous 
l'avenir du secteur de 
la pomme de terre en 
France, compte tenu des 
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AGIR CHAQUE JOUR DANS VOTRE INTÉRÊT 
ET CELUI DE LA SOCIÉTÉ 


VOUS ÊTES TOUJOURS 
LA POUR VOS CULTURES 


NOUS SERONS 


TOUJOURS LÀ 
POUR VOUS. 


.… NOTRE ASSURANCE MULTIRISQUE AGRICOLE 
VOUS SECURISE DANS L’EXERCICE DE VOTRE ACTIVITÉ. 


fn 
NORD DE FRANCE 


Le contrat d'assurance Multirisque Agricole est assuré par PACIFICA, filiale d'assurances dommages de Crédit Agricole Assurances. 
PACIFICA S.A. au capital entièrement libéré de 442 524 390 euros, entreprise régie par le Code des Assurances. Siège social : 8-10 
Boulevard de Vaugirard - 75724 Paris Cedex 15. 352 358 865 RCS T 2 358 865. | | 
conditions figurent au contrat. Ce contrat est distribué par votre Caisse Régionale de Crédit Agricole, immatriculée auprès de l'ORIAS 
en qualité de courtier d'assurance. Les mentions de courtier en assurance de votre Caisse sont à votre disposition sur 
www.mentionscourtiers.credit-agricole.fr ou dans votre agence Crédit ue Caisse Régionale de Crédit Agricole Mutuel Nord 
de France, Société coopérative à capital variable, agréée en tant qu'établissen al est a 

Foch BP 369, 59020 Lille Cedex, 440 676 559 RCS LILLE METROPOLE. Société de courtage d'assurance immatriculée au registre 
unique des intermédiaires en assurance, banque et finance (ORIAS) sous le n° 07 019 406 (www.orias.fr). Crédit photo : Getty 


Paris. TVA : FR95 352 358 865. Les événements garantis et les 


issement de Crédit, dont le siège social est : 10 avenue 


DÉCEMBRE : JANVIER : FÉVRIER 2023/24 - N°92 - unpt l 11 


ge 


DOSSIER 


tendances actuelles et 
des défis à venir ? 

Soyons optimistes, lavenir de la pomme 
de terre est prometteur sur notre ter- 
ritoire, mais je le rappelle, à condition 
de construire un cadre de développe- 
ment harmonieux et rémunérateur de 
la production. 


Par ailleurs, la pomme de terre est elle- 
même très concurrencée par les autres 
cultures de printemps, il faut donc que 
les producteurs s'y retrouvent éco- 
nomiquement et puissent avoir des 
perspectives qui leur permettent 
d'assumer leur rôle de production, no- 
tamment au regard de la pérennité de 
leurs outils de production à disposition, 
notamment phytosanitaires. 

J'ajoute aussi que le renouvellement 
des générations agricoles est un enjeu 
majeur pour notre filière et la vie de 
nos organisations économiques, c’est 
un enjeu d’attractivité sur lequel nous 
devons travailler en priorité ! 


Pourriez-vous nous 
donner un aperçu 

des principales actions 
et initiatives que l'UNPT 
a entrepris tout au long 
de cette année pour 
soutenir les producteurs ? 


Les sujets ont été très nombreux cette 
année. 


Nous avons obtenu du Gouvernement, 
avec le soutien du GIPT et après un 
long combat syndical, le déblocage 
d'une aide exceptionnelle pour le sec- 
teur féculier à hauteur de 5 millions 
d'euros. Cette aide marque le début 
d'une nouvelle feuille de route pour le 
secteur féculier national, nous y travail- 
lons d’arrache-pied. 


Nous avons aussi poursuivi notre ac- 
tion de défense de nos outils de pro- 
duction. A ce titre, nous avons obtenu 
une nouvelle dérogation pour le Mo- 
vento, renégocié les limites de rési- 
dus de CIPC, évité un arrêt brutal du 
prosulfocarbe, etc. Parallèlement, et 
à suite de notre rapprochement avec 
les associations spécialisées Grandes 
Cultures de la FNSEA (AGPB, AGPM, 
CGB, FOP), nous avons mené un impor- 
tant travail collectif dans le cadre du « 
plan de réduction des produits phyto- 
sanitaires » annoncé par la première 
ministre, et nous opposant à toutes 
velléités de suppression de substances 
ou d'usages sans solutions alternatives 
viables économiquement et sociale- 
ment acceptable pour l’agriculteur. 


DOSSIER 


Les discussions sont toujours en cours 
mais l’objectif reste le même : refuser 
d'accepter les incohérences politiques 
à ce sujet ! 


Nous avons engagé d'importantes 
réflexions internes avec les élus de 
l'UNPT pour bâtir des feuilles de route 
concrètes sur les sujets structurants 
pour la filière : sur la gestion de l’eau 
en pommes de terre, sur la disponibilité 
du foncier ou encore la sécurisation de 
l’approvisionnement en plants français 
à l'avenir. 


J'oublie certainement de nombreuses 
choses, notre implication médiatique 
très active tout au long de l’année en 
est l'exemple, mais je souhaite terminer 
sur notre action concernant les coûts 
de l'énergie. L'UNPT a été un des pre- 
miers syndicats de producteurs à s'em- 
parer nationalement en 2022 du sujet à 
la suite de l’envolée des prix de contrats 
électrique. Grâce à sa mobilisation 
avec d’autres acteurs agricoles, nous 
avons pu obtenir du Gouvernement la 
mise en place de l’amortisseur électri- 
cité sur l’année 2023, permettant aux 
stockeurs de limiter des hausses de 
charges insurmontables. 


Pourquoi l'UNPT a-t-elle 
choisi de moderniser 

en profondeur son 19°"° 
Congrès : avec un format 
inédit, mi-congrès / 
mi-salon ? 

Tout d’abord nous sommes très heu- 
reux d'organiser notre 19°" Congrès 
dans les Hauts-de-France, à Dun- 
kerque, la dernière édition dans cette 
région ayant eu lieu à Arras en 2013. 
Nous sommes là au cœur du plus grand 
bassin de production national, au plus 
proche de nos collègues producteurs. 
Nous avons fait le choix d’une théma- 
tique de congrès 2024 tournée sur 
l’évolution de notre environnement de 
production de plus en plus mouvant au 
niveau national et européen. Nous nous 
poserons la question de savoir si nous 
serons en capacité de maintenir nos 
capacités productives - les améliorer 
même - face à une demande croissante 
en pommes de terre. Cette thématique 
fait d’ailleurs écho aux nombreux en- 
jeux évoqués précédemment dans l'in- 
terview. Avec des intervenants de très 
grande qualité, je suis certain que les 
discussions et tables rondes seront 
des temps forts pour nourrir la ré- 


flexion de chacun d’entre nous. 


Parallèlement au congrès, et sur le 
même site, nous sommes très heureux 
d'inaugurer la première édition du salon 
PRO POM’, salon professionnel 100% 
dédié aux producteurs de pommes de 
terre et qui n’accueillera pas moins de 
50 exposants de la filière pomme de 
terre sur plus de 3000 m’. Je ne peux 
qu'inciter nos collègues producteurs, 
ou futurs producteurs, à nous rejoindre 
lors de ce congrès/salon pour nourrir 
leur réflexion et le développement de 
leur atelier pomme de terre. De plus, 
l'entrée reste libre et gratuite comme 
nous l'avons toujours souhaité ! 


agramon 


“SPECIALIST TRAVAIL DU SOL" 


EN FRANCE 
DE LA MARQUE 


Profitez de la 
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NOUVEAUTÉ 
TRIEUR OPTIQUE OPTICA Q 


pour plant de pomme de terre 


| ENSEMBLE : Cultivons le bon sens I 
CONTRUCTEUR SPÉCIALISTE DE LA POMME DE TERRE 


sur toutes nos machines 


16 bis grande rue - 02190 AMIFONTAINE - agronomic@wanadoo.fr 
Www.agronomic.eu 
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INTERVIEW MAURICE GEORGES, PRÉSIDENT DU DIRECTOIRE DU 
GRAND PORT MARITIME DE DUNKERQUE : 


« Notre ambition est 
de poursuivre notre position 

de leader sur la filière des produits 
sous température dirigée. » 


Entre la pomme de terre 
et le Grand Port de Dun- 
kerque, le lien paraît 
presque naturel, mais 
concrètement comment 
cela se traduit-il dans 
votre stratégie ? 


Il est vrai que notre lien avec la filière 
est fort. Le Grand Port Maritime de 
Dunkerque est au cœur d’un bassin de 
production majeur. En toute logique, la 
pomme de terre est donc un produit 
sur lequel nous orientons activement 
nos réflexions depuis de nombreuses 
années. La compétence et le sa- 
voir-faire reconnus de Dunkerque pour 


wecfteen Ne 


Consultez nos nouvelles 
variétés sur notre site 
www.comptoirduplant.com 


Www.groupe-wecxsteen.com 


le traitement des flux sous tempéra- 
ture dirigée contribuent à positionner 
notre port durablement sur les trafics 
de pommes de terre. Gardons en tête 
que Dunkerque traite annuellement 
plus de 2 millions de tonnes de flux sous 
température dirigée, aussi bien en froid 
positif qu’en froid négatif (viandes, pro- 
duits de la mer, fruits, légumes, produits 
transformés, ...). 


Quel est l'objectif 
du port au regard de la 
filière pomme de terre ? 


La pomme de terre sous toutes ses 
formes nous intéresse, aussi bien les 
pommes de terre fraîches de consom- 
mation à l'export que les produits trans- 
formés et surgelés à base de pommes 
de terre. Les acteurs du transport et 
de la logistique sont nombreux à Dun- 
kerque et toujours prompts à rendre 
une prestation compétitive et de qua- 
lité pour une filière qui réclame beau- 
coup d'attention. L’agglomération dun- 
kerquoise offre d'ores et déjà 50 000 
m? d'entreposage logistique pour les 


wecxsteen 
tribution 


ECXSTEEN GROUPE 


produits frais et 400 000 m° pour les 
produits surgelés, ceci sans compter 
les projets logistiques en cours sur la 
zone industrialo-portuaire. 


Très concrètement, 
pouvez-vous nous 
indiquer les avantages 
compétitifs que le Grand 
Port de Dunkerque peut 
offrir à la filière, par 
rapport à d'autres ports 
européens ? 


Dunkerque est aujourd'hui un port 
à conteneurs reconnu sur le range 
nord-européen, avec un trafic qui a tri- 
plé en l’espace de 10 ans. Port en eau 
profonde capable d'accueillir les plus 
grands porte-conteneurs du monde 
24h/24 et 7j/7 sans conditions de ma- 
rée, Dunkerque est aussi devenu un 
grand port spécialisé dans le traitement 
des produits sous température dirigée. 
Manutentionnaires, logisticiens, transi- 
taires, déclarants en douanes et opéra- 
teurs de transport terrestre sont tous 
au service de la filière. 


Æ ACHAT LIBRE & CONTR T 


62680 MÉRICOURT (ens) Tél. : 03 21 773322 
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Dunkerque Port soutient depuis tou- 
jours son agriculture régionale et na- 
tionale et a récemment investi 9 mil- 
lions d'euros dans le comblement d’une 
darse et la réalisation de terre-pleins 
permettant à l'opérateur du terminal 
céréalier Nord Céréales de réaliser 
de nouveaux silos de stockage. Par 
ailleurs, ces dernières années, lamé- 
nagement des zones économiques du 
domaine portuaire de Dunkerque Port 
lui permet aujourd’hui de commercer 
avec les grands acteurs de la filière 
agro-alimentaire. Nous sommes donc 
ravis d’être le partenaire majeur du 
prochain Congrès national de l'UNPT 
qui aura lieu à Dunkerque le 16 janvier 
prochain. Nous comptons sur cette oc- 
casion pour tisser des liens encore plus 
étroits avec l’ensemble des acteurs de 
la filière. 


L'un des éléments-clés consiste natu- 
rellement à offrir les destinations mari- 
times qu'attendent les exportateurs de 
la filière. Sur ce point, le port de Dun- 
kerque travaille constamment à l’élar- 


INDEPENDANT-CROPVISION 240 
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Vue aérienne du Port de Dunkerque 


gissement du panel de lignes régulières 
escalant au terminal à conteneurs Ter- 
minal des Flandres. Depuis quelques 
semaines, le terminal de Dunkerque 
accueille les escales hebdomadaires du 
service EPIC de CMA CGM desservant 
le Moyen-Orient, l'Inde et le Pakistan! 


Dunkerque Port est engagé avec len- 
semble des acteurs publics et privés 
locaux dans une décarbonation ambi- 
tieuse et progressive de l’ensemble des 
activités industrialo-portuaires de son 
domaine. Ceci concerne aussi bien la 
décarbonation des circuits de trans- 
port (avitaillement GNL des navires, 
électrification des quais, réduction des 
droits de port pour les navires les plus 
vertueux, mise en avant des transports 
alternatifs à la route, ...) que la produc- 
tion d'énergies décarbonées (hydro- 
gène, EPR2, carburants de synthèse, 


parcs photovoltaïques, …) et la décar- 
bonation de l’industrie (décarbonation 
des processus industriels existants, 
économie circulaire, réindustrialisa- 
tion verte avec un focus sur la filière 
mobilité électrique). Le territoire dun- 
kerquois vise la neutralité carbone en 
2050. 


L'intérêt marqué des investisseurs 
français, belges ou hollandais pour de 
nouveaux projets logistiques et indus- 
triels en lien avec la filière agro-alimen- 
taire en général et celle de pomme de 
terre en particulier est le signe fort 
que nos investissements et nos efforts 
de promotion en la matière sont au- 
jourd'hui payants. Plus que jamais nous 
souhaitons renforcer avec l’ensemble 
des acteurs concernés notre position- 
nement de hub industrialo-portuaire de 
la filière agro-alimentaire. 


INNOVATION & PERFORMANCE 


Compact, précis et polyvalent ! 


Intégrez la précision du trieur optique 
CropVision® dans votre ligne 


14 | unpt - N°92 - DÉCEMBRE : JANVIER : FÉVRIER 2023/24 


existante 


contact@downs.fr - downs-cropvision.com 


Crédit photo® Grand Port Maritime de Dunkerque 


Après plus de dix ans d'absence dans les Hauts-de-France, le Congrès de l'UNPT fait son retour à 
Dunkerque. Pour la première fois, le congrès UNPT sera couplé au salon professionnel PRO POM’ 
qui regroupera une cinquantaine d'exposants de la filière sur plusieurs milliers de mètres-carrés. Ren- 
dez-vous le 16 janvier prochain pour profiter de ces deux évènements inédits ! 


GALA UDEA / 
CES UL EI 


Kursaal - Palais des Congrès de Dunkerque 


Alors que la demande européenne en 
pommes de terre s'inscrit positivement 
pour les prochaines années, les pro- 
ducteurs doivent faire face à des en- 
jeux qui questionnent leur avenir, entre 
aléas climatiques et politiques toujours 
plus contraignantes notamment en ma- 
tière de protection des cultures. Dans 
ce contexte, comment les producteurs 
français peuvent-ils répondre à cette 
demande ? Ce sujet sera au cœur des 
débats du 19° congrès de l'UNPT. Les 
acteurs de la filière de l’amont et de 
l’aval ainsi que les pouvoirs publics se 
réuniront à l’occasion de trois tables 
rondes pour confronter leur vision et 
nourrir les réflexions sur l'avenir de la 
filière française et européenne. 


La première table ronde réunira les ac- 
teurs de l’amont et de l'aval de la filière 
de la pomme de terre pour déterminer 
quels outils permettront de mieux ac- 
compagner les producteurs face aux 
enjeux actuels et à venir. 


Une autre table ronde sera consacrée 
à la politique de la Région Hauts-de- 


France, en présence de son Président 
Xavier Bertrand, pour le secteur de la 
pomme de terre. Ce sera un temps né- 
cessaire pour bien comprendre com- 
ment la région compte faire de cette 
production un pilier de son agriculture 
et de son paysage agro-alimentaire. 


Enfin, la dernière table ronde accueillera 


C'est simple ! 


À proximité du Kursaal 


> 800 cha 
39 BOD place 


Sur l’agglomération 


— Trajet en navette conseillé 
6 min 

— Trajet en voiture 
5 min 
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Monsieur le ministre de l'Agriculture, 
Marc Fesneau, ainsi que le Président 
de la FNSEA, Arnaud Rousseau. Ils se- 
ront amenés à tracer un point d'horizon 
plus général sur le cadre de la politique 
agricole française et européenne, et à 
savoir si celle-ci s'oriente vers le ren- 
forcement ou non de nos capacités 
productives. 


MER DU NORD 


En plus des tables rondes, le congrès 
comprendra la présentation du rapport 
d'activité et le discours moral du Pré- 
sident de l'UNPT. Les travaux débuteront 
dans l’auditorium du Kursaal à 9h pour 
se terminer à 13h. Les producteurs pré- 
sents auront la possibilité de se rendre 
à moins de 50 mètres vers le salon PRO 


Kei | e r l l E Entraînement entièrement hydraulique t 


m Système de nettoyage à 2 ou 4 tapis à tétines 
m Trémie à vidange en roulant 


Nouveautés : 
m Disponible avec double chaîne d'arrachage 


m Nouvelles caméras numériques 


www.ropa-maschinenbau.de 


-ana 


POM, où ils pourront se restaurer sur 
place. Une occasion unique pour les 
professionnels de la pomme de terre 
de se réunir, d'échanger des idées et 
de façonner l'avenir de cette filière es- 
sentielle. 


1 


Organisé par l'UNPT en marge de son 
congrès sur le site du Kursaal, le 16 
janvier dès 8h30, le salon PRO POM’ 
est une première en France. Sur un 
espace de plus de 3000 m° d’exposi- 
tion en intérieur, seront regroupés 50 
acteurs de la filière pommes de terre : 
allant des industriels aux négociants, 
des services de stockage à l'irrigation 
en passant par les produits de protec- 
tion des plantes et les machinistes. La 
moitié de la surface du salon sera d'ail- 
leurs dédiée à l'exposition de matériel « 
pomme de terre » avec la présentation 
de machines en exclusivité nationale ! 
Chaque visiteur sera libre d'échanger 
avec les partenaires présents afin de 
s'informer sur l'actualité de la filière 


n n Té 


Gy 


mais aussi d’aller à leur rencontre pour 
l'élaboration de projets futurs pour leur 
atelier pomme de terre. L'entrée est 
gratuite pour les acteurs de la filière, 
juste un badge est à télécharger très 
facilement et rapidement depuis le site 
pro-pom.fr. Restauration sur place et 
de nombreuses animations à la clé! 


ROPA France Vincent Baey Grégory Dorey Damien Maisons Rudy Lalisse 
280 rue du Château, Hauts-de-France, Haute-Normandie, Basse-Normandie, Bretagne, IDF, Grand Est, Centre-Val-de-Loire, Bourgogne-Franche-Compé, Belgique 
60640 Golancourt Ardennes, Val-d'oise Pays-de-la-Loire Nouvelle-Aquitaine, Auvergne-Rhône-Alpes, PACA Tél. : 06.20.03.34.33 


Tél. : 06.08.01.05.77 Tél. : 06.40.99.43.61 
gregory.dorey@ropa-france.fr damien.maisons@ropa-france.fr 


Tél. : +33 (0) 3 44 43 44 43 Tél. : 06.40.11.11.46 r.lalisse@ropa-france.fr 


www.ropa-france.fr vincent.baey@ropa-france.fr 
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coles. La société AB Texel France est une filiale de la société AB Texel Group société située aux Pays-Bas. 

Vous pouvez vous adresser à AB Texel France pour toutes vos demandes de transport de produits agricoles, aussi bien en vrac qu'en 
unités emballées. Pour assurer ses missions, l’entreprise utilise les équipements les plus performants et les plus modernes, tels que des 
semi-remorques auto-déchargeuses et des semi-remorques à rideaux coulissants. Nos chauffeurs sont qualifiés et s'appuient sur une 
solide expérience dans le domaine de l’agriculture. AB Texel France dispose d’une capacité importante pour répondre à tous les besoins 
en matière de transport. 


a 
agraar AGRAMON est une entreprise spécialisée au fil des années dans le travail du sol et le désherbage 


mécanique. Après des années d'expérience auprès d'entreprises du secteur agricole, Jan Ramon, chef d'entreprise, a décidé il y a 2 ans 
de créer sa propre entreprise de mécanisation agricole. Le résultat est qu'Agramon organise les ventes de la marque belge Steeno aux 
Pays-Bas, en Belgique et en France. Agramon organise de nombreuses démonstrations dans les différents pays pour mettre la marque 
à l'honneur. 


POURQUOI TRAVAILLER 
ENSEMBLE ? 


+ Une relation directe, de 
confiance et de proximité 


+ Une offre contractuelle 
diversifiée avec de multiples 
possibilités d'engagement 
selon vos besoins 


REJOIGNEZ NOS 


+ Un soutien technique avec 
notre Equipe d'Agents 
de plaine 


800 


AGRICULTEURS - 
PARTENAIRES [ma 


» Une expertise 
Agronomique 


+ Des offres de service 


MATOUGUES spécifiques 


pour en savoir plus : 


nop racines 
NOUS ENGAGENT 


COMMENT NOUS CONTACTER ? 
En flashant le QRcode ou en appelant directement Renald Lucas au 06.07.68.77.54 ou via mail raynald.lucas@mccain.com 
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AGR ONO MIC ER LAC A ETAPE EP LA RS ES EL RP A RE A PC RC M RPC TEE Pr CN ÉD PER EE 


Fabricant français depuis 1989, Agronomic conçoit, développe et construit des matériels pourla pomme : V R L T E A A A E A A E E A 0 : 

~ deterre, l'oignon, pour le désherbage mécanique et la localisation. ; ; AVR fabrique une gamme complète de machines destinées à la culture de la pomme de terre. De la préparation : 
Agronomic est implanté en Hauts-de-France, dans le département de l'Aisne. Le site de production situé à Amifontaine regroupe  : : du lit de plantation à la manutention, en passant par la plantation, le buttage, l’effanage et l’arrachage. 
l'ensemble des étapes de production de ses machines. L'objectif de notre entreprise est de répondre à vos besoins d’agriculteurs/ : ! ANR s'est fixé une mission claire : fabriquer, vendre et entretenir des machines pour les producteurs de pommes de terre désireux de 
partenaires en apportant, quelle que soit la question, une réponse adaptée. Le sur-mesure et l'adaptation sont donc des valeurs impor-  : : travailler plus efficacement et dans une optique plus durable. Nous commercialisons des technologies et des produits innovants qui 
tantes de notre entreprise. Nous veillons à prendre en compte tous les facteurs agronomiques et environnementaux afin de vous : : permettent d'engranger plus de pommes de terre vendables moyennant moins d'efforts, moins de carburant et moins de temps, en 
apporter des solutions adaptées. Nous sommes également importateur exclusif de la marque Schouten pour toutes vos installations  : !  dégradant moins les sols. AVR emploie 250 collaborateurs à travers le monde, possède un réseau mondial de plus de 100 distributeurs 
de triage et calibrage de pomme de terre. Contact. : : dans 50 pays. Basée à Roulers, AVR est une entreprise familiale belge qui totalise 175 ans d'expérience. 


Contact : 


EE E E T. Tim Vermersch /tim@agronomic.eu /+33 (0) 6.64.02.83.93 E E E E T E EN 
Philippe Eduin / philippe@agronomic.eu /+33 (0) 6.64.02.83.92 Jerome POETE MEOE Eee E OEE n 


ANSQUIN CPETEETEL EEE TELE EEE ELEC CE ELEC EEE CEE CELL ECC ELLELCEL CE LEE LE EEE EC TELE ELLE TES TEST ENST STE I II TES III TES TITI ET IIS IIS TITI TETE TEE TEE ES SES ETES EEE CETTE SET ELLE LEE CIE LEE CELL ELLE ELEC ; LE 
SOCKEEL ANSQUIN-SOCKEEL Emballages est une entreprise spécialisée dans les emballages destinée à : B A R B A El | E ; 
ľagricole. ; : Í Barbarie Palox, fabricant Français depuis 1949, vous propose des palox bois de 300kg à 2 Tonnes 
Notre spécialité est la production et la vente de PALOX bois toute taille pour le stockage des fruits et légumes en chambre froide. : ; PALOX de capacité pour stocker fruits, légumes et pommes de terre. 
Nous proposons ensuite des BIG-BAG et des PALETTES pour le conditionnement des légumes. : i Avec notre modèle phare le plus robuste du marché, le Type Z, plus besoin de se soucier de la longévité ! 
Nous commercialisons aussi des SACS TIRETTES pour l’emballages des fruits et légumes. : : La conception des caisses, l’utilisation du pin maritime et l'alliance d'une usine à la fois artisanale et robotisée vous garantissent des pro- 


Situé dans le nord de la France, nous sommes l'interlocuteur privilégié des agriculteurs producteurs de fruits et de légumes. Ce duits adaptés à vos besoins, de la meilleure qualité possible. 
ontact: 


S ue a : i : De la matière première à nos équipes de montage en passant par notre site de production, tout est Français chez nous! COCORICO! : 
Clément Ansquin / clement@as-emballages.fr /+33 (0) 6.43.07.88.67 5 Contact: : 
TE D ee ER M DR contact@barbarie-sas.com / +33 (0) 5.53.54.81.49 


terre dans le segment de la restauration hors foyer et l’un des cinq principaux leaders mondiaux du marché. : 
Cela représente plus de 2 millions de tonnes de pommes de terre transformées par an, réparties sur 13 sites de production aux Pays- : B E Y N E L A A E E A A E E A E E E E E : 
Bas, en Belgique, en Allemagne, en Suède, en Pologne et en Chine. L'objectif d’Aviko est de valoriser au mieux les pommes de terre, grâce  : : 
notamment à la connaissance très en amont de la qualité des pommes de terre cultivées par nos producteurs. Une collaboration étroite 
existe entre Aviko et ses producteurs, il existe d’ailleurs une association de producteurs qui est en contact permanent avec l'industriel, Contact : 


PPA (Producteurs pour Aviko) qui contribue activement au développement d’Aviko en France et en Belgique. Elle agit particulièrement : Peere eere eee eeaeee Eric Gabel / eric.gabel@beynel-palox.fr 


en tant que défenseur des intérêts des producteurs Contact : 


EN EUAN RRE E E PET TEDIN T A A E, Agathe De Breyne / a.debreyne@aviko.fr / +33 (0) 6.71.01.75.72 
CERFR ANCE Cerfrance Nord-Pas-de-Calais accompagne les agriculteurs depuis plus de 65 ans. Une 


Consultez notre site web 

connaissance intime des spécificités de ses activités pour devenir votre bras droit au moment 
de votre installation comme de la gestion de votre exploitation au quotidien. 
Optez pour Cerfrance et profitez d'un accompagnement chaque étape de votre vie professionnelle : création, acquisition, développe- 
ment d'activité, agrandissement, cession, transmission. Cerfrance Nord-pas de Calais vous apporte un conseil indépendant et person- 
nalisé, adapté à vos besoins. Nos experts viennent vous voir dans votre exploitation afin d'aborder avec vous les aspects comptable, 
juridique, fiscal, environnemental ou social de votre activité. Contact: 


KEA E E E E A E T contact@5962.cerfrance.fr /+33 (0) 3.21.606.606 


Palox, palettes, Beynel Palox sait tout faire. N’hésitez plus. Venez nous retrouver sur notre stand. 


Aviko recherche producteurs 


Pour la fabrication de nos produits finis haut de gamme, nous recherchons des matières 
premières de qualité. 


NOTRE VISION DU PALOX : 
LA DURABILITE 


Voulez-vous produire des pommes de terre pour Aviko? 


Seul fabricant implanté dans le massif des Landes, Beyne! E > a . COMME VOUS, 
Plus d'informations sur nos variétés et nos contrats? Palox transforme le pin maritime provenant de son territoire P ` NOUS PRODUISONS EN 
Veuillez contacter nos agents de plaine: pour un résultat répondant aux plus hautes exigences : A FRANCE 
i - une empreinte carbone réduite NE D » 
A - des palox d'une résistance extrême GE 3 M 
Franck Martinache +33 6.78.98.85.03 Hugues Vandenberghe +33 6 62.28.32.08 v 
Hainaut, Cambraisis, Avesnois, Belgique Picardie 


Agathe de Breyne +33 6.71.01.75.72 Thibaut Ricour +33 6.74.01.44.31 eee 3 E 

Arrageois, Cambraisis, Artois, MEL, Belgique Picardie, Seine Maritime RN } B E Y N E L 5 0557527777 [XZ] contact@beynel-palox.fr BEYNEL PALOX EST UNE 
W a 9 z MARQUE DU GROUPE 

Arnaud Vittu +33 6 73.92.74.88 s RT PALOX DÉPLOIE SON SAVOIR-FAIRE CD) SYLVATEK 


Flandres, Ternois, Calaisis 
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Le CNIPT, Comité National Interprofessionnel de la Pomme de Terre, est l'organisme interprofes- n nn ; Dre A 
p H p DORMFRESH Créée en 2000, DormFresh est une société écossaise 100% dédiée à la conservation des pommes de terre. 


Comité National sionnel reconnu par les Pouvoirs Publics (loi du 10 juillet 1975) dans le secteur de la pomme de terre : d ne ; | 5 ne J à 6 z 
Interprofessionnel de consommation vendue sur le marché du frais. Il agit dans le cadre du règlement de l'Union euro- ` : DormFresh développe et commercialise Dormiré, solution antigerminative préventive, efficace et persistante leader 
de la Pomme de Terre péenne n°1308/2013 du 17 décembre 2013. : : è des solutions antigermes en France. Présente dans tous les grands pays producteurs de pommes de terre, Dor- 


mFresh est le partenaire idéal pour maintenir et sécuriser la qualité de vos pommes de terre. 


Contacts : 


Les missions du CNIPT sont : 
e Assurer la cohésion de la filière pour fixer et réaliser des objectifs communs 
e Accompagner les différents stades de la filière pour la maîtrise de la qualité 
e Recueillir, analyser et partager l'information économique pour une meilleure connaissance des marchés 
e Piloter et financer la recherche agronomique pour l'amélioration de la production et des pommes de terre 


ee E a es e 
Les opérateurs du secteur de la pomme de terre de consommation (conservation et primeur) contribuent par leurs cotisations àla réalisation de į ; E P ne P SKG P r i ; 
ces missions. lls sont représentés par leurs fédérations : UNPT, Coordination Rurale, FELCOOP, FEDEPOM, SNCPT, FCD et Saveurs Commerce. i ; La société EUROCELP, créée en 2012, est à la fois spécialiste de la pomme de terre et de l'IA. Elle conçoit et 
; Contact: : ; commercialise des machines pour la mesure de la qualité interne et externe des pommes de terre. 
ER E E E E T Sarah Taleb / staleb@cnipt.com / +33 (0) 1.44.69.42.10 : Elle propose aujourd’hui deux types de machines de mesure, nommées le qualicelp pour les défauts externes et l'intracelp pour les dé- 
: fauts internes. Eurocelp est présent sur le marché français et européen. Quelle que soit votre place dans la filière, avec Eurocelp, vous 
p est p (o; P q P P 


: pouvez améliorer la qualité de votre production. Contact : 
Re A R S Luc Deroulers / luc.deroulers@eurocelp.com / +33 (0) 6.74.94.42. 83 


COMPTOIR DU PLANT collecte des plants sur près de 800 ha et développe de nouvelles variétés dans le : 
secteur de la Chips, de la Frite, du Frais et de la Fécule en France, en Europe et sur le Grand Export. RS EE A : 
En savoir plus voir « GROUPE WECSXTEEN ». Contact : : 


cS A r z FASEAN 
a S A a Mathieu Bertrand / mathieu.bertrand@comptoirduplant.com /+33 (0) 3.21.77.33.12 ; KAA Au service de ses adhérents, la FDSEA du Nord assure la défense de ses agriculteurs et soutien la diversité 
i Section pommes de terre de production que l’on retrouve sur ce territoire. 


COMYN PRO OC O A E O A A O S AN A TOA A E 0 EE LA TA N A a OE OT : : Afin de répondre aux besoins spécifiques de chaque filière, la FDSEA fédère ses producteurs au sein d’une section spécifique à chacune 

Comyn - le spécialiste dans les techniques de stockage des pommes de terre et légumes. ; : d'elles. Ainsi la section pommes de terre de la FDSEA du Nord forme, informe, accompagne les agriculteurs et assure leur représen- 
Nous proposons des ANTIGERMINATIFS pour POMMES DE TERRE (mise à disposition de matériels) et EQUIPEMENTS DESTOCKAGE: : : tation auprès des différents services de l'administration pour défendre leurs intérêts. Elle assure tout au long de l’année des actions 
+ Système de séchage et réchauffage ; : politiques et syndicales, ainsi que des journées plus conviviales qui rassemblent ses producteurs. Contact: 


e Ventilateurs, gaines, aérothermes et volets : EE E T E E E E E E E E E E E E E E ER +33 (0) 3.27.09.19.29 
e Réfrigération de chambres froides à eau glycolée et détente directe 
e Reconversion économique des équipements de toutes marques 

e Mesure et gestion du CO2 dans les silos 

e Ordinateurs de régulation pilotables par GSM 


FREDON Hauts-de-France, Organisme technique à Vocation Sanitaire (OVS) dans le domaine végétal, est expert 


ae Entretien et dépannages tous fabricants Contact: :  FREDON pour agir sur la santé du végétal et son environnement. Son champ d'activités s'intègre dans l'approche « une 
A D A EC infos@comyn-conservation.com / +33 (0) 9.71.16.67.89 i HAUTS-DE-FRANCE seule santé ». 
QKE Fée :  Autravers de la surveillance, la prévention et la lutte, FREDON contribue à la préservation de la qualité des productions végétales et des 
cree : : sols, du patrimoine naturel et de la santé humaine. FREDON intervient auprès des professionnels de l’agriculture, des collectivités, des 
$ € P E : Be E E E ne 
g A iA coopérative féculière de Vecquemont regroupe l'ensemble des agriculteurs produisant des fécules pour : entreprises et des particuliers en agissant en toute indépendance, impartialité, équité et professionnalisme. EIT 
2p A < son client Roquette. Les agriculteurs membres de la coopérative féculière de Vecquemont contribuent à la : EE D a contact@fredon-hdf.fr /+33 (0) 3.21.08.62.90 
ECQUEM fourniture d’un amidon unique. ; 
La pomme de terre féculière est sur le marché de l’amidon tout comme le blé, le maïs, le pois ou le manioc mais elle se différentie par A8 żŤKñűġğűģűģůOüamaa 
des propriétés uniques. La fécule de pomme de terre est d’une grande pureté et possède une haute viscosité qui la distingue des autres į 
amidons pour l'alimentation, la nutrition et la santé. L'ensemble de la pomme de terre est valorisé en fécule, protéines et fibres. La pro- : Le GIPT (Groupement Interprofessionnel pour la Valorisation de la Pomme de Terre) est l'interprofession reconnue 
duction se distingue des autres pommes de terre par un cahier des charges simple et une période de livraison saisonnière de septembre : : par les pouvoirs publics pour la pomme de terre destinée à l'industrie (féculerie et industrie alimentaire : frites, 
à janvier nécessitant peu d'investissement pour l'agriculteur. Contact i. : G I P T chips, purée, produits sous-vide, ...). 


E E A E T, contact@cfvcequemont.coop / +33 (0) 3.22.53.30.38 : En sont membres les organisations nationales représentant les producteurs et les industriels. Le GIPT a pour principales missions l’éla- 
i: boration d'accords interprofessionnels, la participation active à une politique de recherche et développement, l'information et le suivi 


d'indicateurs économiques ainsi que la représentation et la défense des intérêts de la filière auprès des pouvoirs publics. CR 


M  nssesseserenesecnnseesnnesennnseseneserenenasnnsssseuessennsespnnneennenersnsereusessrannassannarnarseenansssrenusenensarpanssenanussrnunserunnesransesrannasnnenareaneseenaenran : 

& CORT E VA Corteva Agriscience est une entreprise internationale 100% dédiée à l'agriculture. : a Bertrand Ouillon / bertrand.ouillon@gipt.net / +33 (0) 6.23.17.39.61 
Nous proposons aux agriculteurs des solutions en semences, en santé végétale et en agro- 

nomie digitale afin d'améliorer la rentabilité, la compétitivité et la durabilité des cultures et des exploitations agricoles. 

L'innovation est au cœur de nos métiers. Notre capacité d'investissement en recherche et développement, les compétences et l'expertise 

de nos équipes, les partenariats avec nos distributeurs et l'ouverture sur l’externe (open innovation) sont les piliers de notre stratégie. 


« Enrichir la vie de ceux qui produisent et de ceux qui consomment, en assurant le progrès pour les générations à venir» : à DER comme les pommes de terre, les betteraves sucrières et les légumes. A i 
Pour en savoir + : : Cette entreprise familiale allemande vend ses machines dans plus de 120 pays à travers un réseau de filiales et de concessionnaires. 


Avec plus de 2850 employés dans le monde, le groupe GRIMME produit 150 modèles de machines différents en Allemagne, au Danemark, 
aux États-Unis et en Chine. Les marques les plus connues du groupe GRIMME sont GRIMME, ASA-LIFT, SPUDNIK, RICON, INTER- 


RE EE E L A N E E E E A https://www.placedesagriculteurs.fr/ 


I : NORM et JV SHAKTIMAN-GRIMME 

D Re SR SR DD NE e ee eee 
Acteur régional de premier plan dans le Nord et le Pas-de-Calais, partenaire historique de l'Agriculture, le  : PE E EAEE TE EAER TEIST ITEA E Thomas Dehuysser /+33 (0) 6.32.59.10.94 / t.dehuysser@grimme.fr 

eee] Crédit Agricole Nord de France accompagne au quotidien plus d’un million de clients dans tous les métiers de : 

NORD DE FRANCE — [a banque de proximité : l'épargne, le financement, l'assurance et l'immobilier. ; 

Aux côtés des particuliers, agriculteurs, entrepreneurs, professionnels, artisans, des entreprises et des collectivités territoriales, le Grou pa ma 
Crédit Agricole Nord de France soutient et développe l'économie régionale. Banque des transitions, la Caisse régionale accompagne : : ~ NORD-EST Groupama Nord-Est, acteur économique fortement impliqué dans la vie de sa région, déve- 
les grandes transformations à l’œuvre dans le Nord et le Pas-de-Calais : transition environnementale, sociétale, agricole et alimentaire. ; la vraie vie s'assure ici loppe une large gamme de produits d'assurance, d'épargne et de banque, ainsi que des services 
Contact: `: : destinés aussi bien aux particuliers, qu'aux professionnels ou entreprises et aux collectivités locales. 


Stéphane LEDUC, Directeur de Développement du Marché de l'Agriculture Crédit Agricole Nord de France / +33 (0) 3.21.07.74.30 : e a a a a a CRse Contact : 
Gauthier HUYGHE, Chef de service Financement des agriculteurs Crédit Agricole Nord de France / +33 (0) 3.21.07.77.78 k 


relation-client@groupama-ne.fr / +33 (0) 3.26.97.30.30 
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ô NET. A FI AA ee PER re CR ES on etre Da LE ee es PP et EEOAE EET EA AT TODT : 
È à 8 i À l h Basée dans le nord de la France, l’entreprise DOWNS conçoit, fabrique et commercialise des solutions : : ê Netafim est le leader mondial de l'irrigation de précision et de la gestion de l'eau dans l'agriculture. : 


a de manutention et stockage performantes pour les pommes de terre et oignons ; An Orbia business. Nous sommes les pionniers et l'inventeur du système goutte à goutte. Face au changement climatique, 

a : i . 3i , LUS » X . pe e . . . . . s à 

L'entreprise présente à ce jour dans 25 pays, assure un accompagnement personnalisé pour répondre à toutes les demandes des : hra RE hui pary o le succès de R irrigation qui valorise au mieux les ressources disponibles : 
clients. Axée sur la qualité, la fiabilité et la performance, DOWNS a développé un trieur optique nouvelle génération pour les pommes : CENCE OEE AUAN EC AEC UCT ONO ESN Ant SENC EAVECInONE C EnEngIE Contact : 


de terre non lavées. L'acquisition récente de la solution de gestion du stockage des pommes de terre SAALTO, permet d'accroître la 
traçabilité et de faciliter l'organisation des caisses. 


Céline Palvadeau / Celine.Palvadeau@netafñim.com / +33 (0) 4.42.66.76.61 


Contact : 


Guillaume Planchon / gplanchon@groupedubrulle.com / +33 (0) 6.44.16.10.66 


Depuis plus de 25 ans, Pom’ Alliance rassemble environ 300 producteurs de pommes de terre fraîches. 
: Passionnés d'agriculture et d'environnement, nous nous engageons à vous proposer tout au long de l’année diffé- 

ISAG RI A A TE IE į rentes variétés de pommes de terre. Nous sommes présents sur le marché français et international, en conditionnement de 500g à 
: : 25kg de pommes de terre lavées pour la grande distribution et les grossistes, ainsi qu'une offre de pommes de terre non lavées en big- 

bags et conditionnement brossées ! 


LA TECHNOLOGIE À portée ve Main Créée à Beauvais en 1983 par des passionnés d'agriculture, ISAGRI a très vite révolutionné le marché 
agricole français en rendant l'informatique accessible au plus grand nombre. Contact : 


Pionnier du secteur, ISAGRI aide les agriculteurs à gérer plus finement leurs exploitations agricoles avec des logiciels et du matérielinno-  : ne A nn dus Christophe Prechonnet / christophe. prechonnet@pom-alliance.fr 
vants et efficaces. Pour les producteurs de pommes de terre, nous proposons des outils de pointe comme des sondes d'humidité pour  : 


déclencher votre irrigation au bon moment, l'OAD Mileos pour optimiser sa stratégie phytosanitaire ou encore les capteurs Geofolia 


EasyTrack qui automatisent la traçabilité de l’exploitation. Contact: 


Adélaïde Chollet-Grehan / agrehan@isagri.fr / +33 (0) 6.47.06.92.73 


La société a été fondée dans les années 50 d’abord dans l’activité du lin puis des céréales. 

L'activité pommes de terre s’est développée dans les années 70. Aujourd’hui Pomuni France emploie plus de 80 
salariés sur un seul site à Esquelbecq. Elle commercialise 80% de son volume sur la grande distribution avec une large gamme allant du 
500g micro-ondable au 25Kg lavé. Contact: 


o E E A E A E E E A EE E A Walter Ryckelynck / walter.ryckelynck@pomuni-france.fr | 


HUM TOP" y Conception & fabrication de solutions de stockage pour légumes. : 
CONTROLS Réfrigération, ventilation Air extérieur, Réchauffement, humidification, connexion internet à distance. : (= Restrain T E mL nr RC OR Re : 
Palox et vrac. Optimisation consommation électrique photovoltaïque. Contact: : ; Depuis 2004, RESTRAIN fournit aux agriculteurs des systèmes de conservation (anti-germinatif post-ré- ; 
AEE E E EA E A E E T E O E A OE E A E De info@klimtop.eu / +33 (0) 3.28.50.09.81 i: colte pour pommes de terre (frais, transformations, plants) et oignons) grâce à l’utilisation d'un gaz naturel : l'éthylène. 


La technologie RESTRAIN, unique en son genre, est composée d’un générateur et d’un capteur. Le générateur préprogrammé exécute 
le protocole de conservation souhaité en convertissant de l’éthanol de betterave en gaz éthylène naturel. 

Cette méthode efficace de contrôle de croissance des germes développée par RESTRAIN permet aux producteurs, conditionneurs et 
industriels de conserver, commercialiser et transformer leur production dans une dynamique plus performante, plus économique et plus 
respectueuse de l’environnement. 


Contacts : 


Une équipe de taille réduite associée à de précieux distributeurs idéalement 


positionnés permet au département Protection des Cultures de Kreglinger Europe d'approvisionner aujourd’hui 12 pays de l'Union : A Adrien Fernet / adrien.fernet@restrain.io / +33 (0) 7.86.16.66.82 
Européenne. : Anthony Blet / anthony.blet@restrain.io / +33 (0) 6.32.36.95.78 
Le produit phare de la gamme, Itcan SL 270, est un antigerminatif principalement utilisé sur les cultures de pommes de terre et d'oignons. : 
D'autres solutions devraient le rejoindre dans les années à venir puisque des processus d'enregistrement sont en cours, notamment i 
avec des produits d'origine biologique. : ROPA Ropa France, basée à Golancourt (60) propose depuis 2013 sa gamme d’arracheuses de pommes de 
; Contact : : terre. 
DR M at aaa Bertrand Boucher / bb@kreglinger.com / +33 (0) 3.92.25.12.65 : Soucieux de ses clients et de leurs exigences Ropa France offre un SAV à la pointe : 7 jours/7 24h/24. La Keiler est une arracheuse 
g'ing ; 8 B P J 
:  tractée sur un ou deux rangs, elle est équipée d’un système d'entrainement entièrement hydraulique pour un respect du produit inéga- 
lable. Ropa propose également les broyeurs de fanes KS 475 et KS 490 qui seront vos meilleurs alliés pour obtenir un broyage des fanes 
performant et efficace avec la qualité ROPA. Venez rencontrer notre service commercial au congrès de l'UNPT afin de découvrir notre 
RE CE EEE DURE EEE DS CEE OE O PE RTE PERS LRU EE SOA LEO E A T EL RER CP STE T CU NE EEE : gamme. Contact : 
K+S commercialise des fertilisants minéraux potassiques et magnésiens ainsi que des produits destinés : Sébastien Dillies, Directeur Commercial / sebastien dillies@ropa-france.fr / +33 (0) 6.89.67.88.03 


aux secteurs industriels, de la santé et de l'alimentation humaine et animale. 
K+S propose pour le marché agricole une large gamme de fertilisants pour application au sol ainsi que des fertilisants solubles pour 
application foliaire ou fertigation. Tous nos produits sont utilisables en Agriculture Biologique. Des services agro-marketing de conseil 


technique et logistique complètent notre offre. l ; SEDE Q VEOLIA 


SEDE produit chaque année plus de 900 000 tonnes d’amendements organiques adaptés aux 
problématiques locales et propose aux agriculteurs une offre de proximité. 

SEDE commercialise une large gamme de fertilisants organiques destinés aux grandes cultures, au maraîchage, à la viticulture, et à 
l’arboriculture au service d'une agriculture durable ! 


Contact : 


Christophe Chevalier, Ingénieur Commercial Secteur Nord France / christophe.chevalier@ks-france.com / +33 (0) 6.07.81.23.24 


À Contact : 
À A A A A E A Ophélie Coquelle / ophelie.coquelle@sede.fr / +33 (0) 3.27.73.03.30 
Entreprise familiale canadienne fondée en 1957 à Florenceville, au Nouveau-Brunswick, McCain Foods Limited WU TO LSMA En tant qu'entreprise familiale, Tolsma-Grisnich est, depuis plus de 75 ans, un pionnier et un spé- į 

est le plus grand producteur mondial de produits surgelés à base de pommes de terre et figure parmi les leaders mondiaux des appe- : à GRISN ICH cialiste de premier plan dans le stockage efficace et la transformation primaire des pommes de 
tizers et snacking. ; ; terre, des oignons et des carottes. 

Ses références sont présentes en restauration et en distribution dans plus de 160 pays à travers le monde. ; : Depuis la capitale internationale de la pomme de terre, Emmeloord, Tolsma-Grisnich propose à ses clients des solutions intelligentes, 

En France, McCain compte plus de 1000 collaborateurs, travaille avec 800 agriculteurs partenaires, possède trois sites de production, į i novatrices et conceptuelles qui leur permettent de se distinguer de manière évidente. Grâce à des solutions personnalisées de haute 

à Béthune (62), Harnes (62) et Matougues (51) et dispose d'un site de recherche et développement et de son siège CE à Villeneuve d'Ascq (59). : : qualité et à une supervision intensive des processus, Tolsma-Grisnich soulage ses clients de tous leurs soucis et leur garantit le meilleur 

, Contact: : : rendement. Contact : 

o a Renald Lucas / raynald.lucas@mccain.com / +33 (0) 6.07.68.77.54 a Arnaud Le Clerc, Directeur Commercial / arnaudleclerc@tolsmagrisnich.fr / +33 (0) 6.44.38.12.48 
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COOPÉRATIVE voir une agriculture responsable et moderne. 
54° coopérative céréalière française, Unéal dispose d'un savoir-faire reconnu dans la valorisation des céréales et dans la proximité 
qu'elle entretient avec les agriculteurs. Elle garantit une production de qualité et en quantité afin de répondre aux enjeux alimentaires 
mondiaux tout en veillant au revenu de ses adhérents. Maison mère du groupe Advitam, acteur économique majeur en Hauts-de-France, 
Unéal accompagne ses adhérents dans l’évolution de leur métier grâce à une offre de produits et services innovants et différenciants en 
production végétale et animale. Contact : 


a +33 (0) 3.21.62.85.90 


t union nationale des 

UN p producteurs de pommes de terre Fondée en 2002, l'Union nationale des producteurs de pommes de terre (UNPT) est 
composée d'organisations de producteurs et de coopératives représentatives des dif- 

férents secteurs de la pomme de terre (frais, primeurs, fécule, transformation). 

L'UNPT accompagne tous les producteurs français de pommes de terre et défend leurs intérêts au quotidien dans un objectif de renta- 

bilité économique, de durabilité de la production et de reconnaissance du savoir-faire des producteurs. L'UNPT réalise un travail de veille 

et d'accompagnement économique et juridique et informe quotidiennement son réseau adhérent. L'UNPT relaie également la voix des 

producteurs de pommes de terre français à l'échelle européenne au travers de sièges au NEPG, COPA et CESPU. 

Force de propositions au sein des interprofessions de la pomme de terre (GIPT et CNIPT), l'UNPT représente le collège de la produc- 

tion. Aux côtés d’Arvalis et de son travail de recherches appliquées, l'UNPT contribue avec les acteurs de la filière pomme de terre à 

l'amélioration des pratiques de production de pommes de terre au regard des exigences climatiques, environnementales et sociétales. 


à Contact : 
a unpt@producteursdepommesdeterre.org /+33 (0) 1.44.69.42.40 


PL EEE __ ZE : 


PenAg"  UPL, 5°" mondial de la protection des plantes, numéro 1 mondial des biosolutions propose un ensemble com- 
plet de solutions et services agricoles conçus pour assurer l’approvisionnement alimentaire de la planète sur 
le long terme. 

UPL se démarque par sa diversité de solutions pour répondre aux attentes des agriculteurs à toutes les phases clés du cycle de la 
pomme de terre : l'offre combinatoire by UPL pour la conservation des pommes de terre au champ et en stockage. Pour réussir le bon 
positionnement de FAZOR® STAR, UPL a développé une application FAZOR® STAR Club pour accompagner et aider les agriculteurs. 
Pour la bonne gestion du stockage, UPL propose ARGOS® une solution naturelle appliquée par nébulisation à chaud ou à froid dans les 
chambres de stockage de pommes de terre. Avec un programme de régulation au champ et en stockage, UPL est un acteur incontour- 
nable et innovant. L'équipe UPL/Néofog, experte depuis plus de 20 ans dans la conservation des pommes de terre se tient disponible au 
service des producteurs désireux de conserver leurs pommes de terre dans les meilleures conditions. 


Contact : 
Guillaume Carpentier / guillaume.carpentier@upl-ltd.com / +33 (0) 6.03.97.50.89 


Vaesken A T E | 


Taaa de aai Négociant agricole depuis 1920, la société Vaesken accompagne plus de 2000 agriculteurs et éleveurs 
se construit aujourd'hui dans la production végétale, la nutrition animale et le commerce de céréales. 

Situés en Flandre intérieure, Flandre maritime et dans la région des caps et marais d'opale, nos techniciens sont aux côtés des agri- 
culteurs pour les accompagner dans la culture de la pomme de terre, au niveau de la plantation, de la nutrition, de la santé au champ et 
jusqu’au stockage et à la conservation, grâce à nos solutions de thermonébulisation. 

En 2020, la société familiale Vaesken a rejoint le groupe ARVESTA, leader du marché en tant que fournisseur du secteur agricole et 
horticole en Belgique. Contact: 


TS Clément Deleye /cdeleye@vaesken.fr / +33 (0) 6.42.18.74.34 


VERHAEGHE E T D E E E A O E A A A, : 


Depuis plus de 30 ans, Verhaeghe irrigation vous accompagne pour vous apporter des solutions 
IRRIGATION ` DUA ne 
durables à vos problématiques d'irrigation. 
Précurseur sur le marché, notre philosophie de service et nos équipes passionnées nous ont permis de devenir leader au nord de Paris 
en gardant la volonté d'assurer votre satisfaction. Aujourd’hui, Verhaeghe Irrigation continu à innover, que ce soit en matière d'équipe- 
ment ainsi qu’au niveau de son organisation grâce à son bureau d'étude, pour s'adapter aux contraintes de votre activité et anticiper 
vos besoins de demain. A votre écoute aujourd'hui et encore plus demain, Verhaeghe Irrigation, votre partenaire leader en solutions 
d'irrigation. Contact : 


a EE EAA E EA AE AE AE EE EEEN, contact@ets-verhaeghe.fr / +33 (0) 3.28.65.96.30 
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SORTING Çj anditworks Visar Sorting Sàrl développe et fabrique des trieurs optiques (tri qualitatif, calibrage et pesage inté- 
gré) pour carottes et pommes de terre : Sortop Carrots et Sortop Potatoes. 

Grâce à leur très haute performance, ils augmentent le rendement et la valeur marchande, et réduisent le gaspillage alimentaire. Visar 
Sorting Sàrl garantit un service de A à Z : qualité et efficacité maximale pour la personnalisation, l'intégration, automation, le suivi de 


: projet et le SAV. Contact : 


Daniel Pitton, Co-fondateur et Directeur des ventes / d.pitton@visar-sorting.com 


CN e Un groupe familial au service du conditionnement des pommes de terre et condiments, implanté dans 
° les principaux bassins de productions français depuis plusieurs générations. 

e Un rapprochement d'entreprises qui lui a donné une envergure nationale. 

e De fortes valeurs inscrites dans l'ADN des dirigeants insufflant un vent de modernité, une organisation originale et unique. 

e Une approche humaine, professionnelle, de proximité, donnant de la valeur au travail des producteurs et à leurs engagements grâce à 
ses services techniques, agronomiques et R&D. 

e Des solutions pérennes pour l’ensemble des produits issus des récoltes (marché du frais et industrie, français et export). 


Contact : 
Marc-Antoine Bauden, Directeur Produit / m.bauden@vitalisgroupe.fr /+33 (0) 6.03.13.50.03 


WECXSTRen A l 


ditribution 
ECXSTEEN GROUPE WECXSTEEN est un groupe familial. Ses 4 entités commerciales lui permettent de couvrir l'ensemble 
de la filière pomme de terre: 


1. WECXSTEEN ET FILS commercialise à l’export des pommes de terre de consommation destinées au marché du frais (brossées, 
lavables et lavées). Elle est certifiée Global Gap Chain of Custody. 

2. WECXSTEEN DISTRIBUTION offre des produits brossés et lavés pour les grossistes, la GMS, la RHD sur le marché Français. 

3. WECXSTEEN INDUSTRIE POTATOES est spécialisée dans la commercialisation de pommes de terre destinées à la transforma- 
tion (frites, chips, flocons), au niveau national et international, au travers de contrats signés tant avec les agriculteurs que les indus- 
triels. Elle est certifiée IFS Broker. 

4. COMPTOIR DU PLANT collecte des plants sur près de 800 ha et développe de nouvelles variétés dans le secteur de la Chips, de 
la Frite, du Frais et de la Fécule en France, en Europe et sur le Grand Export. 


Avec l'appui d'un laboratoire performant, l'expertise, la qualité et le service sont les engagements du groupe au quotidien. 
Contact : 


AE E I N A A A E E +33 (0) 3.21.77.33.22 


XQrVIO° EE CAO LUE HET OA DER PAP CE A PER AO CORNE PERD OOESS ES SO OTE ECO ENS PO EE CEA PEER LRO CO Poe EEE TRE COR Ce 


Digital Farming 
Solution: Xarvio® Digital Farming Solutions, filiale de BASF Digital Farming, est à la pointe de la transformation 
digitale de l’agriculture. 

Sa plateforme d'agriculture numérique, Xarvio® FIELD MANAGER, concilie performance économique et environnementale. Disponible 
en multi-cultures (pommes de terre, céréales, colza, etc.), Xarvio® FIELD MANAGER fournit aux producteurs toutes les informations 
nécessaires à une conduite performante des cultures : suivi à distance, modèles Arvalis (Mileos®), meilleures dates de traitement, appli- 


cation de précision jusqu'en intra-parcellaire, analyse des résultats en fin de saison. Plus d'informations : www.xarvio.fr 


powered by BASF 


Contact: 
Thomas Lomberty, Field Manager / thomas.lomberty@basf.com / +33 (0) 6.72.97.78.72 


aca Depuis plus d’un siècle, YARA accompagne les agriculteurs et contribue à la production alimentaire mondiale en 
YARA fabriquant et commercialisant une large gamme de produits de qualité et proposant des programmes de nutrition 
adaptés à toutes les cultures. 

Nos objectifs sont de permettre d'atteindre le meilleur rendement tout en améliorant les critères qualitatifs et cela avec le moins d'im- 
pact environnemental. 

YARA propose également des outils pour mieux appliquer les engrais, comme le N-Tester, N-Sensor ou Atfarm. 
Le bon engrais, à la bonne dose, au bon endroit et au bon moment est notre philosophie. 


Contact : 
Eric Soulier /eric.soulier@yara.com / +33 (0) 6.07.88.64.65 
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GESTION.DU PLANT 


ARVALIS 


Réception, réchauffement et 
traitements des plants, quelques 
conseils pour bien démarrer la 


campagne 


La réception, le réchauffement et le traitement des plants constituent des étapes primordiales en amont 
de l'implantation de la culture de pomme de terre pour bien réussir celle-ci. Après l'année 2023, son prin- 
temps humide que nous venons de vivre, ses plantations tardives à très tardives, il apparat important de 


rappeler les fondamentaux. 


> CHLEBOWSKI FLORENT ET GHIGONIS FRANÇOIS - ARVALIS-Institut du végétal 


De gauche à droite, pommes de terre présentant des symptômes de 
rhizoctone brun, gale argentée et dartrose 


A la réceptiondes plants, 
il est souhaitable que les 
producteurs procèdent à 
certaines vérifications : 


© Vérifier la fermeté et l’état de germi- 
nation du plant, 

© Prélever et laver un échantillon d'une 
centaine de tubercules par lot de 
plants, 

© Observer l’état sanitaire des tuber- 
cules et tout particulièrement la pré- 
sence de rhizoctone, de gale argentée 
et de dartrose ce qui conditionnera en- 
suite en partie le choix du traitement à 
effectuer. 


Ensuite, plusieurs 
précautions sont à 
prendre en ce qui 
concerne le stockage 
des plants : 

e Mettre le plant à labri du gel, de la 
pluie et de l'humidité, 

@ Ne pas le stocker dans un stockage 
ayant reçu un antigerminatif, 

e Ne pas le stocker de manière pro- 
longée en big-bag (manque d'aération), 


c'est souvent cette étape qui pèche du 
fait de la simplicité de garder les plants 
en big-bag, il s’agit pourtant d’une grave 
erreur qui peut coûter cher, 

e Utiliser du matériel propre (désinfec- 
té) et n'ayant pas reçu d’antigerminatif 
non plus, 

© Prévoir le stockage dans un endroit 
aéré pour éviter les phénomènes de 
condensation, 

© Attention aux différentes manipu- 
lations pour ne pas entrechoquer les 
plants. 


Le réchauffement des 
plants constitue aussi 
une étape importante 


Le réchauffement des plants, au mini- 
mum au stade point blanc, va permettre 
un meilleur «démarrage de la culture», 
une résistance accrue aux aléas cli- 
matiques de début de campagne et se 
caractérise bien souvent par un rende- 
ment final plus élevé. 

Pour arriver au stade «point blanc», le 
plant doit être réchauffé entre quinze 
jours et trois semaines avant la date 
prévisionnelle de plantation. Les plants 
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doivent être manipulés à des tempé- 
ratures supérieures à 8°C. Pour cela, 
aligner les sacs ou les palox à l'abri de 
la pluie et des gelées matinales, en lais- 
sant des «allées» pour faciliter l’aéra- 
tion et l’éclairage des plants et limiter 
ainsi l’allongement des germes. Les 
producteurs peuvent aussi étaler les 
plants (sur 30 cm de haut au maximum) 
sur un béton propre. 


Des désordres 
physiologiques peuvent 
intervenir en fonction 
de l’âge physiologique 
du plant 
L'âge physiologique caractérise l’état 
du tubercule à un moment de sa vie et 
s'exprime de manière visible par lin- 
fluence qu'il exerce à tout instant sur 
les processus de germination. || se tra- 
duit par 3 stades distincts successifs 
que sont respectivement : 

1/ le repos végétatif, 

2/la phase de croissance des 

germes, 

3/et la phase de « boulage ». 


L'âge physiologique va donc avoir un 
impact sur la vigueur de la germination 
puisque : 

e En cas de repos végétatif la germina- 
tion sera lente avec potentiellement la 
présence finale d’un seul germe, 

® Lors du « boulage », de nombreux 
germes ramifiés seront présents impli- 
quant un manque de vigueur à la levée, 
© Quant à la phase de croissance active 
des germes, elle permettra d’avoir une 
germination rapide ainsi que de nom- 
breux germes vigoureux. 


La vitesse de cette évolution physio- 
logique, encore appelée sensibilité à 
l'égermage/vitesse d'incubation/rusti- 
cité, est notée de 1 (très sensible) à 9 
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TECHNIQUE 


FONGICIDES 


SPECIALITES 
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æy stobine ** AMISTAR, ZAFTRA AZT 250 SC, CERAZ, HAMBRA, ZAKEO MAX, AZERTY ONE, GLOBAZTAR AZT 250 SC 

ORTIVA, AZOAMI AZOPEX, AZOXYGOLD, ORSTAR, URTIKA, TIVARO, C2] [= Jibe 

OTTAWA+, WASAGAMACK, AZOXYSTAR 250 SC 

Erin Drum 

Extrait du dépliant phytosanitaire en cours d’édition « Pommes sars intră 
de terre : lutte contre les maladies, mauvaises herbes, défanage (7 
et ravageurs 2021» (Arvalis-Institut du végétal, Ministère de . D] mation 
l'Agriculture DGAL/SDQPV) Bjr cr àti ron disporibl 
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(très peu sensible) et est donc dépendante 
de la variété. 


K Attention, pour 
rappel, l’égermage 
ne permet pas le 
rajeunissement du 


tubercule. D> 


Traitements des plants : 
choisir le produit adapté 
à Sa situation 


Après examen d'un échantillon, deux 

possibilités sont offertes : 
1/ Le plant paraît indemne de rhizoc- 
tone brun et de gale argentée, de 
même que le sol de la parcelle à plan- 
ter : le traitement de conservation 
réalisé par le fournisseur de plants 
peut être suffisant. Cependant, en 
cas de doute sur l'état de contami- 
nation de la parcelle, un traitement 
du sol contre rhizoctone brun et/ou 
dartrose peut être réalisé en raie de 
plantation. 
2/ Le plant est contaminé par l’un ou 
les deux parasites : dans ce cas, un 
traitement à la plantation s'impose 
avec une spécialité unique ou un mé- 
lange homologué selon les objectifs 
de production (cf. tableau 1). 


indépendamment du type de production, 
si le sol de la parcelle à planter présente 
unrisquerhizoctone brun et/ou dartrose, 
un traitement du sol en raie de plantation 
est nécessaire avec une solution à base 
d’azoxystrobine 250 g/L à 3L/ha. 


Itcan SL 270 : N° AMM : 2120199 - Composition : 270 g/l d'hydrazide maléique — Formulation SL — H412 , EUH401 — marque déposée 
Kreglinger Europe NV — Distribué par Kreglinger Europe NV. Grote Markt 7, B-2000 Antwerpen 

Respectez les usages et doses autorisés ainsi que les conditions et restrictions d'emploi mentionnés sur l'étiquette. Avant toute utilisation, 
assurez-vous que celle-ci est indispensable. Privilégiez chaque fois que possible les méthodes alternatives et les produits présentant le risque 
le plus faible pour la santé humaine et animale et pour l’environnement, conformément aux principes de la protection intégrée. Consultez 
http://agriculture.gouv.fr/ecophyto - octobre 2023 


C'est seulement ce que vous coûte 


Itcan SL 270 


par jour de stockage ! 


y Formulation liquide à applique 
v LA base anti-germinative esse 
+ Contrôle des repousses dans lé 
+ Limitation du rejumelage 

+ Efficacité contre la germina 
+ Action sur la régularité de lé 


* : Calculs effectués pour 11 l/ha d’Itcan SL 270 avec un rendement de 43,6 T/ha pour 1 tonne stockée et une durée 
de stockage de 120 jours. 43,6 T/ha : rdt brut moyen en pommes de terre pour la zone panel UNPT en 2023. 


ITCAN SL 270 


H412 : Nocif pour les organismes aquatiques, entraîne des effets néfastes à long terme. 


EUH401 : Respecter les instructions d’utilisation pour éviter les risques pour la santé humaine et l’environnement. 
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COMMUNICATION DU CNIPT 
Le CNIPT lance sa nouvelle 
campagne de communication 


i d - X Comité National 
-nip | Interprofessionnel 


de la Pomme de Terre 


2023-24 


Le Comité National Interprofessionnel de la Pomme de Terre (CNIPT) lance sa 
nouvelle campagne de communication pour la campagne 2023-2024. Cette ini- 


tiative fait suite à quatre années de campagne sous le slogan «ll y a de la pomme de terre dans l'air !», qui 
mettait en avant la pomme de terre comme symbole du partage et de la convivialité à la télévision et en 
digital, ainsi qu'une année de transition avec la campagne «La pomme de terre, elle a tout pour plaire» en 


radio et sur le digital. 


> SARAH TALEB ET LAURE PAYRASTRE - CNIPT 


En réaction à la baisse significative de 
la consommation de pommes de terre 
fraîches, le CNIPT décide de renouve- 
ler sa communication pour répondre 
aux changements de comportement 
des consommateurs post-Covid. Une 
étude intitulée «La pomme de terre 
fraîche dans la consommation ali- 
mentaire des Français» a été me- 
née pour comprendre les raisons de 
cette baisse. Cette étude souligne que 
la crise sanitaire de la Covid-19, les 
conflits géopolitiques, et les problèmes 
écologiques ont eu un impact signifi- 
catif sur la consommation alimentaire. 
Les consommateurs ont adapté leurs 
habitudes d'achat en recherchant des 
produits moins chers, tout en restant 
attentifs à l'impact de leur alimentation 
sur leur santé. Malgré cela, le plaisir 
demeure le principal critère d'achat ali- 
mentaire. 


La pomme de terre fraîche a le poten- 
tiel pour répondre à ces attentes, elle 
est en effet saine, responsable, abor- 


dable, gourmande et permet de varier 
les recettes du quotidien. Cependant, 
elle souffre d’un déficit d'image sur cer- 
tains aspects, notamment sa compati- 
bilité avec une alimentation équilibrée 
et variée, ainsi que sa capacité à être 
l'ingrédient principal d'un plat, selon 
seulement 50% des Français. 


La nouvelle campagne de communi- 
cation vise à améliorer l'image de la 
pomme de terre en la plaçant au cœur 
des préparations culinaires, en mettant 
en avant sa modernité et sa capacité à 
être utilisée dans des recettes saines 
et savoureuses. 

Pour atteindre cet objectif, la campagne 
place la pomme de terre au centre du 
repas plutôt qu'en « simple accompa- 
gnement », en prenant en compte les 
attentes de modernité dans les re- 
cettes et limportance de l'équilibre 
alimentaire. Elle cible en particulier les 
familles avec enfants, un segment mar- 
qué par une baisse notable de leurs 
achats de pommes de terre fraîches. 


VERHAEGHE 


IRRIGATION 


ets-verhaeghe.fr 
Tél. 03 22 37 51 40 


uam 
POMME 
DETERRE 


C'ESTLA 


BASE 


Le 


L'agence de communication JOSIANE 
a été sélectionnée pour concevoir la 
campagne, avec pour ambition de faire 
de la pomme de terre un élément incon- 
tournable des repas quotidiens. Le slo- 
gan «La pomme de terre, c'est la base.» 


Crédit photo : CNIPIF-Amélie Roche 


Préparation 
Lavez puis plongez 
cuire 20 minutes a 
suyez les noix de S 


les noix de St-Jacq 
son. Faites-la chau 


Bouchées de pommes de terre 
aux noix de Saint-Jacques 


a] Mode de cuisson 
s; Pommes de terre vapeur, 
à l’eau ou en salade 


CA Temps de préparation 


10 min 


©) Temps de cuisson 
©) 25 min 


d Niveau de difficulté 
; be # Facile 


Ingrédients 

Pour 4 personnes 

+ 3 pommes de terre pour cuisson à l'eau 
e 8 noix de St-Jacques (sans corail) 
e {noix de beurre 

e 1 citron 

e 3 c à s de crème fraîche 

e Quelques baies roses 

e Quelques brins de ciboulette 

e Suelques feuilles de basilic 

e Sel, poivre 


de la recette 


les pommes de terre dans une casserole d'eau salée et faites 
près ébullition. Pressez le citron et réservez le jus. Rincez et es- 
-Jacques. 


Dans une poêle bien chaude, faites fondre le beurre. Ajoutez les noix de St-Jacques 
et faites-les cuire 40 secondes à 1 minute en les retournant à mi-cuisson. Déposez 


ues sur une assiette et réservez la poêle avec les sucs de cuis- 
ffer et déglacez avec le jus de citron. Lorsque la sauce devient 


épaisse, ajoutez la crème fraîche et la ciboulette et mélangez. Salez, poivrez. 


Egouttez les pommes de terre et coupez-les en tranches assez épaisses. Disposez 
deux tranches de pommes de terre l'une sur l'autre, déposez une noix de Saint- 
Jacques. Recouvrez d'une cuillère à café de sauce et parsemez de baies roses 
concassées et de feuilles de basilic juste avant de servir. 


IRSC NII ERIC 


Concepteur & Fabricant 


Pommes de terre 
en robe des champs, sardines et butternut 


CA Temps de préparation 


25 min 


©) Temps de cuisson 
© 60 min 


Niveau de difficulté 
/ Facile 
Ingrédients 


Pour 4 personnes 

e 6 pommes de terre pour cuisson au four 
e 300 g de filets de sardines fraîches 
D +500 g de chair de courge butternut 
MM . 2 échalotes 

e 2 yaourts nature 

e Mélange 4 épices 

e Huile doive 

e Parmesan râpé 

o Ciboulette 

e Sel 


ka K 
Préparation de la recette 


Enfournez les pommes de terre enveloppées dans de l'aluminium à 180°C environ 
50 min. 


Faites cuire la chair de courge dans de l’eau bouillante salée 20-25 min. 

Ecrasez la courge égouttée avec une fourchette, mélangez aux yaourts avec un peu 
d'épices. 

Faites revenir les échalotes émincées et les filets de sardines coupés en deux dans 
de l'huile d'olive. 


Garnissez chaque pomme de terre coupée en deux de purée de courge et de filets 
de sardines. 


Saupoudrez de parmesan râpé et enfournez pendant 10-15 min. 


Décorez de ciboulette ciselée. 


= # 
Fe Pomuni [unor NXU? 


nous vous proposons des solutions. 
Lesquelles choisirez vous ? 


a été choisi pour sa simplicité et sa 
mémorabilité, visant à favoriser lacte rP aA 
d'achat. Trois films publicitaires seront La performance Un px o 
produits pour toucher le public cible, et LE a Va «d'un prix optimise programme Sie Hige marche 
un territoire graphique spécifique sera En e j j A y PT i - Tu 2 
exploité sur les réseaux sociaux et le n° À] ae" + 
site internet : 


2e MIGérez le risque pr 


Votre partenaire leader d'étude Or 
en solution d'irrigation 


Économie d'eau 
et d'énergie 


Technologie 
et Innovation 


: lespommesdeterre.com 


Pom'Alliance Beauce 
Frédéric Goussard 06 25 01 44 90 


Pom'Alliance Artois-Picardie 
Enfin, un plan média puissant sera mis Dominique Poix 06 16 54 8759 
en place dès janvier 2024 afin de favo- 
riser la mémorisation et de stimuler la 
fréquence d'achat de pommes de terre 
fraîches sur le marché du frais. Les dif- 
férentes activations en télé, en replay 
et digitale toucheront plus de 63 mil- 


lions de contacts. 


Pom'Alliance Normandie 
Vincent Van der Hoeven 06 80 36 67 42 


ZI du Mortier - 59181 STEENWERCK 


Pom'Alliance Champagne 
Christian Mondet 06 11 83 02 89 


Tél. : 03 28 49 93 01 - contact(@flauw.fr 


Pomuni France 
Walter Ryckelynck 06 61 95 83 00 


Pom'Alliance Siège et Provence 
Christophe Prechonnet 06 25 01 45 14 
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Crédit photo® Pixabay 


Une enquête basée sur un panel Kantar révèle les tendances de consommation et les préférences des 


ménages français. 


| 


Une nouvelle enquête menée par le 
Groupement Interprofessionnel pour la 
valorisation de la Pomme de Terre (GIPT) 
en utilisant un panel de consommateurs 
Kantar a fourni des informations pré- 
cieuses sur les habitudes d'achat des 
ménages français en ce qui concerne les 
produits transformés à base de pommes 
de terre au cours de la période 2022- 
2028. Les résultats de cette enquête ré- 
vèlent des tendances intéressantes sur 
les profils des acheteurs, l'origine géo- 
graphique, les évolutions des achats, la 
segmentation du marché et la distribution. 


La majorité des acheteurs de produits 
transformés à base de pommes de terre 
appartiennent à la classe moyenne infé- 
rieure, selon la classification socio-éco- 
nomique de l'INSEE. Plus de 55% de ces 
acheteurs sont des familles avec enfants, 
une catégorie fortement surreprésentée. 
Cependant, les produits de la «5e gamme» 
sont surconsommés par les sexagénaires. 


Les achats de produits surgelés sont 
sur-représentés dans lenorddelaFrance, 
tandis qu'ils sont sous-représentés en ré- 
gion parisienne. Les produits déshydratés 
sont davantage achetés dans les régions 
Ouest et Nord, mais également sous-re- 
présentés à Paris. En ce qui concerne les 
chips, elles sont plus populaires dans la 
région Nord, mais moins achetées à Paris. 
Enfin, les produits de la «5° gamme» sont 


davantage consommés dans la région 
parisienne, suivis de près par la région 
Nord, mais sont sous-représentés en 
région Ouest. 


G période 2022-2023 a été marquée 
par un retour progressif à la normale 
après la pandémie de la Covid. En termes 
de volume, les quantités achetées ont 
diminué de 3 000 tonnes, atteignant un 
total de 306 000 tonnes pour toutes les 
catégories combinées. Cette répartition 
se décompose en 225 000 tonnes de 
produits surgelés (y compris 100 000 
tonnes de frites), 58 000 tonnes de 
chips, 17 000 tonnes de produits déshy- 
dratés et 6 000 tonnes de produits de 
la «5° gamme» cuits sous-emballés. Les 
produits surgelés ont enregistré une 
baisse des quantités achetées de 2,8%, 
principalement en raison de la diminution 
du nombre de ménages acheteurs et dela 
fréquence d'achat, bien que les sommes 
dépensées aient augmenté considéra- 
blement. Les produits déshydratés ont 
vu une baisse des quantités achetées de 
4%, principalement due à la diminution de 
la pénétration. Les chips ont enregistré 
une augmentation des quantités ache- 
tées de 2,8%, principalement en raison 
de la hausse de la fréquence d'achat. Les 
produits de la «5e gamme» ont connu une 
hausse des quantités achetées de 4,7% 
en raison de l'augmentation du nombre 
d'acheteurs. En termes de valeur, les 
quantités achetées se sont élevées à 1 
220 millions d'euros pour toutes les ca- 
tégories combinées, enregistrant une 
augmentation de 21%. Les hausses par 
secteur sont de : +22% pour les produits 
surgelés, +25% pour les chips, +21% pour 
les produits «5° gamme » mais seulement 
+3,1% pour les purées. 


En termes de volume, 56% des chips, 
57% des produits déshydratés et 60 % 
des produits de la «5° gamme» sont ache- 
tés sous marque nationale. La proportion 
est légèrement inférieure pour les pro- 
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56% 


des chips sont achetées sous 
marque nationale 


duits surgelés représentent 34% des 
achats en marque nationale, une propor- 
tion en hausse. Les marques de distri- 
buteur (MDD) hors éco restent prédo- 
minantes avec 48% de part de marché. 
En termes de valeur, les marques natio- 
nales représentent 67% de la part de 
marché pour les purées déshydratées 
et 64% pour les chips, mais elles sont en 
baisse à 46% pour les produits surgelés. 


Les hypermarchés restent le circuit de 
distribution majoritaire, avec près de 
42,1% de part de marché en volume et 
41,2% en valeur, enregistrant une légère 
hausse. Les ventes en supermarchés 
maintiennent leur position (18,9%), tandis 
que le hard-discount connaît une légère 
baisse (13,7%). Les achats en ligne aug- 
mentent, représentant près de 12%, et 
les circuits de proximité se stabilisent à 
7% de part de marché. 

En conclusion, l'enquête du GIPT basée 
sur les données de Kantar révèle une 
évolution intéressante des habitudes 
d'achat des ménages français en pro- 
duits transformés à base de pommes 
de terre. Malgré une légère baisse des 
quantités achetées en volume et la 
hausse significative des sommes dépen- 
sées, les consommateurs démontrent un 
intérêt continu pour ces produits, avec 
des préférences régionales et une pré- 
dominance des marques nationales. 


La distribution reste dominée par les hy- 
permarchés, mais les achats en ligne sont 
en croissance. Ces données fournissent 
des informations précieuses pour les pro- 
ducteurs cherchant à comprendre et à 
anticiper les tendances de consommation. 
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VICÕISE 


Cuisson lente et douce ( ; IA EEE, Cuisson lente et douce 


Saveur \ Saveur 


Vinaigre Balsamique Sel de mer Jambon fumé 
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VIC ST AISNE Ÿ 3 TERRE DE SAVOIR-FAIRE CHIPSIER DEPUIS 1955 


Une chips Premium 
accessible à tous 
PMC 2,05€ 


Une coupe épaisse, une cuisson lente Vico, 2ème marque 
et douce façon chaudron qui apporte 


une croustillance incroyable segment Premium !” 


*Prix marketing conseillé. Les distributeurs déterminent librement leurs prix de vente. *Nielsen - CAM P7 2023 - Total circuits - PDM val / premium 
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XarVIO® es Èu Ay 


Modulation 


Prévision des stades Fenêtres Top traitement 
intra-parcellaire 


powered by BASF et bioagresseurs de pulvérisation 


AVEC PRÉCISION, ` 


FA 


CHAQUE MÈTRE COMPTE. 


mileos - #arvaLis 


Avec xarvio® FIELD MANAGER, tirez le meilleur parti 
de chacune de vos parcelles, au mètre près. 


En vous appuyant sur l'expertise en imagerie satellite et modèles prédictifs 
de xarvio® FIELD MANAGER, gardez un œil sur vos parcelles, du semis à la récolte. 
Anticipez vos interventions et déployez facilement la modulation 
intra-parcellaire sur votre exploitation. 


Stades, maladies, ravageurs, Organisez vos interventions Bénéficiez des interopérabilités 

météo : recevez toutes et garantissez un positionnement avec vos outils : logiciels 

ces prévisions à la parcelle. optimal des traitements. de traçabilité, stations météo, 
machines. 


Z Do on the 
€ App Store 


+ de 3 000 agriculteurs l'utilisent déjà ! 


xarvio® FIELD MANAGER existe sur web et mobile, téléchargez l'application mobile. 4 Èe Google Play 


www.xarvio.fr | france@xarvio.info |0 805 102 418 À | 
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